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I. ОБЩИЕ СВЕДЕНИЯ ОБ ЭМИТЕНТЕ

Наименование Эмитента

	
	На государственном языке
	На русском языке
	Дата регистрации

	Полное наименование
	Æàóàïêåðøiëiãi Øåêòåëãåí Ñåðiêòåñòiê «RG Brands»
	Товарищество с Ограниченной Ответственностью «RG Brands»
	22.06.1998

	Сокращенное наименование
	ЖШС «RG Brands»
	ТОО «RG Brands»
	

	Полное наименование
	Àøûº Àêöèîíåðëiê ²î¹àìû «RG Brands»
	Открытое Акционерное Общество «RG Brands»
	27.03.2001

	Сокращенное наименование
	АА² «RG Brands»
	ОАО «RG Brands»
	


	Регистрационный номер налогоплательщика
	600400087818

	Информация о месте нахождения Эмитента
	Республика Казахстан, 480034, г. Алматы, Алмалинский район, пр. Райымбека, 212«б», тел. 759120, 759128, 759130, 759140.

	Банковские реквизиты Эмитента


	ОАО «Банк ТуранАлем», ИИК: 006467839, БИК: 190501306


История образования и деятельности Эмитента

Компания была создана в июне 1998 года в форме товарищества с ограниченной ответственностью с целью импортозамещающего производства на территории Республики Казахстан. Основной деятельностью Эмитента согласно Устава является производство и реализация натуральных соков и напитков. Основная производимая продукция – натуральные соки 100% качества с широко известными марками «Да-Да!» и «Dandy», а также напиток под торговой маркой «Нектар Солнечный».

Начальным этапом производственного процесса стал выпуск 12 разновидностей натуральных соков в двух типах упаковки 1,0 л и 0,5 л под торговыми марками «Да-Да!» и «Dandy», Различие между напитками состоит во вкусовых качествах и целевой ориентации данных соков на потребителей. Торговая марка «Нектар Солнечный» рассчитана на потребителей с низким уровнем доходов. Таким образом, на сегодняшний день в ассортимент выпускаемой продукции входят 12 разновидностей сока «Да-Да!», 4 разновидностей сока «Dandy» и 13 видов напитка «Нектар Солнечный».

В 1999 году согласно контракта, подписанного Эмитентом и компанией TetraPak о поставке оборудования по производству и упаковке натуральных соков и нектаров в бумажную упаковку Эмитент запустил производство высококачественных натуральных соков. В это же время были разработаны рецептура соков и дизайн упаковок. 

Численность Работников Эмитента по состоянию на 1 октября 2002 года составляла 40 человек. Весь технический персонал предприятия прошел тренинг у специалистов компаний TetraPak (Швеция) и Dohler (Германия) на предмет изучения тонкостей работы на оборудовании TetraPak и технологии приготовления высококачественных натуральных соков.

Компания имеет готовую производственную инфраструктуру, расположенную в г. Алматы, включающую промышленный цех общей площадью 400 кв. м., административный двухэтажный корпус общей площадью 800 кв.м. и складские помещения. К территории базы проведены: железнодорожный тупик и асфальтированная дорога, централизованные линии электропередач, телефонные линии связи. К базе проведена городские канализация  и водоснабжение. Имеется собственная котельная. Кроме того, на территории расположена собственная электрическая подстанция и артезианский колодец с питьевой водой, что дает возможность автономной работы производства. 

Производство соков осуществляется на основе заказов эксклюзивных дистрибьюторов, с последующей реализацией.

· ТОО «Uni Commerce» - эксклюзивный дистрибьютор продукции на территории Казахстана с разветвленной сетью и представительствами в каждом городе. Условия – бессрочный контракт, отсрочка платежа – 30 дней. 

· ОсОО «Express Company» - эксклюзивный дистрибьютор продукции на территории Кыргызстана с разветвленной сетью и представительствами в крупных административных центрах. Условия – бессрочный контракт, отсрочка платежа – 60 дней.

· ООО «Top Trade»  - эксклюзивный дистрибьютор продукции на территории России с разветвленной сетью и представительствами в крупных административных центрах. Условия – бессрочный контракт, отсрочка платежа – 90 дней.

ОАО «RG Brands» инвестировало 4,2 млн. долларов США на открытие завода по выпуску натуральных соков по технологии фирмы TetraPak. Начало проекта было осуществлено в феврале 1999 г. Указанная сумма включает в себя собственные средства компании, лизинг TetraPak, заимствования на фондовом рынке путем выпуска облигаций, а также кредиты финансовых организаций.

В октябре 1999 г. 500 тыс. долларов США Эмитент заимствовал на внутреннем фондовом рынке, выпустив облигации двумя траншами по 250 тыс. долларов США каждый со ставкой купонного вознаграждения 17% годовых. Дата регистрации эмиссии – 29.10.1999 г., дата погашения – 26.01.2000 г. (1-й транш) и 24.06.2000 г. (2-й транш). Эмиссия облигаций была полностью погашена с одновременной выплатой купонного вознаграждения.

13 декабря 1999 г. Эмитент получил кредит от Американского фонда поддержки предпринимательства в Центральной Азии в размере 1,2 млн. долларов США на покупку оборудования и концентратов для выпуска соков. Данный кредит предоставлен сроком до 2 ноября 2003 года из расчета 18% годовых. 

3 апреля 2000 г. уставный капитал Эмитента решением учредителя был увеличен с 640 тыс. тенге до 705 млн. тенге.

Осенью 2000 года учредителем Эмитента было принято решение о выпуске второй эмиссии облигаций. 5 января 2001 года Национальной Комиссией по Ценным Бумагам зарегистрирована 2-я эмиссия именных купонных облигаций на сумму 4 млн. долл. США. Дата погашения - 8 января 2003 года. 

Сведения о наличии рейтингов, присвоенных международными и/или отечественными рейтинговыми агентствами.

Эмитент не имеет рейтингов, присвоенных международными и/или отечественными рейтинговыми агентствами.

Наименования, даты регистрации, места нахождения и почтовые адреса всех филиалов и представительств.

Эмитент не имеет филиалов и представительств.

II. УПРАВЛЕНИЕ И АКЦИОНЕРЫ

Структура органов управления Эмитента

Органами управления Общества являются:

высший орган – Общее собрание акционеров;

орган управления - Совет директоров;

исполнительный орган – Генеральный директор;

контрольный орган - Ревизионная комиссия.

Высшим органом Общества является Общее собрание акционеров.

Общество ежегодно проводит Годовые Общие собрания Акционеров. Общее собрание Акционеров правомочно принимать решения, если на момент окончания регистрации для участия в Общем собрании Акционеров зарегистрированы Акционеры, владеющие в совокупности пятьюдесятью и более процентами голосующих акций Общества, в том числе заочно голосующие Акционеры (или представители таких Акционеров). 

К исключительной компетенции Общего собрания акционеров относятся следующие вопросы:

1. внесение изменений и дополнений в Устав Общества;

2. изменение типа Общества;

3. добровольная реорганизация и ликвидация Общества;

4. избрание Совета директоров Общества, определение его количественного состава и досрочное прекращение полномочий его членов;

5. изменение размера Объявленного Уставного капитала Общества;

6. избрание членов Ревизионной комиссии Общества и досрочное прекращение их полномочий;

7. утверждение состава счетной комиссии, за исключением случаев, предусмотренных законодательством Республики Казахстан;

8. утверждение годовой финансовой отчетности Общества, заключения Ревизионной комиссии Общества;

9. определение формы извещения Обществом Акционеров о предстоящем созыве Общего собрания Акционеров и принятие решения о размещении такой информации в печатном издании;

10. дробление и консолидация акций;

11. утверждение методики определения стоимости акций при их выкупе Обществом в соответствии с законодательством о рынке ценных бумаг;

12. порядок распределения чистого дохода Общества;

13. утверждение размера дивидендов по итогам года;

14. принятие решения об участии Общества в создании или деятельности иных юридических лиц путем передачи части или нескольких частей активов, в сумме составляющих двадцать пять и более процентов от всех принадлежащих Обществу активов;

15. утверждение крупных сделок и иных сделок в соответствии с законодательством Республики Казахстан;

16. условия и порядок выпуска облигаций и производных ценных бумаг Общества;

17. принятие решения об увеличении обязательств Общества на сумму, составляющую двадцать пять и более процентов от размеров собственного капитала Общества

18. утверждение размера вознаграждения и/или компенсации должностным лицам, в том числе членам Совета директоров Общества;

19. утверждение аудитора Общества;

20. определение порядка предоставления Акционерам информации о деятельности Общества, в том числе определения печатного издания.

Общее собрание акционеров вправе отменить любое решение Совета директоров Общества по вопросам, относящимся к внутренней деятельности Общества.

Совет директоров

Совет директоров - орган Общества, осуществляющий общее руководство деятельностью Общества, за исключением решения вопросов, отнесенных к исключительной компетенции Общего собрания акционеров.

К исключительной компетенции Совета директоров относятся следующие вопросы:

1. определение приоритетных направлений деятельности Общества;

2. принятие решения о созыве Годового и Внеочередного Общих собраний Акционеров, за исключением случаев, предусмотренных действующим законодательством Республики Казахстан;

3. создание счетной комиссии при проведении заочного голосования без проведения заседания Общего собрания Акционеров;

4. утверждение повестки дня Общего собрания Акционеров;

5. определение даты составления списка Акционеров, имеющих право на участие в Общем собрании Акционеров, и другие вопросы, связанные с подготовкой и проведением Общего собрания Акционеров;

6. внесение на решение Общего собрания Акционеров вопросов, предусмотренных законодательством Республики Казахстан;

7. принятие решения об уменьшении размера Выпущенного (оплаченного) капитала Общества и о выкупе выпущенных Обществом акций, облигаций и иных ценных бумаг в случаях, предусмотренных законодательными актами Республики Казахстан;

8. избрание Генерального директора Общества и досрочное прекращение его полномочий, установление размеров выплачиваемых ему вознаграждения и компенсаций;

9. определение размера вознаграждения членам ревизионной комиссии Общества и определения размера оплаты услуг аудитора;

10. принятие решения о размере, источниках и порядке выплаты дивидендов по итогам квартала и полугодия;

11. определение порядка использования чистого дохода, средств Резервного капитала и иных фондов Общества;

12. утверждение внутренних документов Общества, определяющих порядок деятельности Общества;

13. принятие решений о создании филиалов и представительств Общества;

14. принятие решения об участии Общества в создании и деятельности других организаций, за исключением случаев, предусмотренных действующим законодательством Республики Казахстан;

15. принятие решения о заключении крупных сделок в порядке, установленном действующим законодательством Республики Казахстан.

16. утверждение договора с независимым регистратором;

17. определение информации, носящей конфиденциальный характер и составляющий коммерческую тайну Общества;

18. иные вопросы, предусмотренные действующим законодательством Республики Казахстан, не относящиеся к исключительной компетенции Общего собрания Акционеров.

Вопросы, отнесенные к исключительной компетенции Совета директоров Общества, не могут быть переданы для решения Генеральному директору Общества.

Генеральный директор Общества

Генеральный директор осуществляет руководство текущей деятельностью Общества. Генеральный директор Общества выполняет решения Общего собрания акционеров и Совета директоров. Генеральный директор действует от имени Общества, в том числе представляет его интересы, совершает сделки от имени Общества в порядке, установленном действующим законодательством Республики Казахстан и Уставом Общества, утверждает штаты издает решения (постановления) и дает указания, обязательные для исполнения всеми работниками Общества.

К компетенции Генерального директора Общества 

откосятся все вопросы обеспечения деятельности Общества, не относящиеся к исключительной компетенции Общего собрания акционеров и Совета директоров Общества, определенные Уставом или правилами и иными документами, принятыми Общим собранием акционеров и Советом директоров Общества, а также, предусмотренные трудовым контрактом, заключаемым Генеральным директором с Обществом в соответствии с требованиями действующего законодательства Республики Казахстан, в том числе:

1. назначение и смещение с должности руководителей структурных подразделений Общества;

2. содействие Акционерам в исполнении принятых обязательств по участию в деятельности Общества, в том числе путем определения наиболее эффективных путей использования услуг Акционеров в административной, финансовой и технической областях;

3. создание специальных подразделений, в том числе занимающихся принятием и осуществлением инвестиционных решений, делегирование этим подразделениям, также третьим лицам принадлежащих Генеральному директору Общества полномочий в соответствии с действующим законодательством Республики Казахстан;

4. исполнение проектов развития Общества и других задач; 

5. подготовка проектов решений Общего собрания Акционеров, рассылка уведомлений и решение всех другие организационных вопросов, связанных с созывом и проведением Общего собрания Акционеров;

6. решение всех других вопросов, не отнесенных к исключительной компетенции других органов Общества, определенных действующим законодательством Республики Казахстан и Уставом.

Генеральный директор Общества:

1. без доверенности действует от имени Общества в отношениях с третьими лицами в пределах предоставленных прав;

2. выдает доверенности на право представлять интересы Общества; 

3. издает приказы о назначении на должность работников Общества, об их переводе и увольнении, определяет систему оплаты труда, устанавливает размеры должностных окладов и персональных надбавок, решает вопросы премирования, принимает меры поощрения и налагает дисциплинарные взыскания;

4. устанавливает режим работы Общества;

5. обеспечивает выполнение текущих и перспективных планов и программ – работ Общества;

6. заключает без доверенности от имени Общества договоры, контракты, совершает иные сделки и обеспечивает их выполнение;

7. несет ответственность за работу Общества перед Общим собранием акционеров;

8. открывает банковские и другие счета Общества и его подразделений;

9. в пределах компетенции издает приказы, отдает распоряжения, определяет структуру Общества. 

Ревизионная комиссия

1. ревизионная комиссия осуществляет контроль за финансово-хозяйственной деятельностью Генерального директора.

2. ревизионная комиссия избирается Общим собранием акционеров из числа Акционеров или профессиональных аудиторов (бухгалтеров) сроком не превышающим пяти лет и состоит из трех человек. Члены Совета директоров и Генеральный директор Общества не имеют права быть членами Ревизионной комиссии.

3. ревизионная комиссия вправе в любое время по собственной инициативе, по поручению Общего собрания акционеров, Совета директоров Общества или по требованию его Акционеров, владеющих в совокупности более, чем десятью процентами акций, проводить проверки деятельности Генерального директора Общества. Ревизионная комиссия обладает для этой цели правом безусловного доступа ко всей документации Общества. По требованию Ревизионной комиссии Генеральный директор Общества обязан давать необходимые пояснения в устной или письменной форме.

4. ревизионная комиссия в обязательном порядке проводит проверку годовой финансовой отчетности Общества до ее утверждения Общим собранием акционеров. Общее собрание акционеров не вправе утверждать годовую финансовую отчетность без заключения Ревизионной комиссии.

Члены Совета директоров Эмитента

	ФИО и дата рождения
	Должность
	Акции Эмитента
	Акции дочерних организаций

	Мажибаев Кайрат Куанышбаевич,

05.01.1968 г.р.
	Председатель совета директоров

1. Президент ТОО «Resmi Group ltd» с 1995 г. по настоящий момент;

2. Директор ТОО «Resmi Commerce» с 1997г. по настоящий момент;

3. Президент ОАО «PRG Bottlers» c 06.07.1999 по 29.03.2001;

4. Директор ОАО «RG Brands» с 03.01.2001 по 07.01.2002.
	Нет
	Нет

	Сабалаков Марат Джаханович, 

27.11.1966 г.р.
	1. Вице президент ТОО «Resmi Group ltd» с 1995 г. по настоящее время.
	Нет
	Нет

	Жаналинов Арман Сабитович,

21.04.1967 г.р.
	1. Директор ТОО «Uni Commerce» c 1997 г. по 31.12.2001
2. Вице президент ТОО «Resmi Group ltd» с 01.01.2002 г. по настоящее время;

3. Генеральный директор ОАО «RG Brands» с 07.01.2002 по настоящий момент.
	Нет
	Нет


Исполнительный орган эмитента

Единоличным исполнительным органом Эмитента является Генеральный директор.

	ФИО
	Должность
	Акции Эмитента
	Акции дочерних организаций

	Жаналинов Арман Сабитович,

21.04.1967 г.р.
	1. Директор ТОО «Uni Commerce» c 1997 г. по 31.12.2001
2. Вице президент ТОО «Resmi Group ltd» с 1997 г. по настоящее время;

3. Генеральный директор ОАО «RG Brands» с 07.01.2002 по настоящий момент.
	Нет
	Нет


Организационная структура Эмитента
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По состоянию на 01.10.2002 в штате Эмитента числится 40 сотрудников.

Среднесписочная численность сотрудников Эмитента составляет 40 человек.

Акционеры/участники Эмитента

Единственным акционером Эмитента является Товарищество с Ограниченной Ответственностью «Resmi Group Ltd» (ТОО «Resmi Group Ltd»), владеющее 100% простых именных акций c  правом голоса и  расположенное по адресу: Республика Казахстан, 480057, г. Алматы, Бостандыкский район, ул. М. Озтюрка, 7, тел./факс: 74-45-79.

Сведения по юридическим лицам, в которых Эмитент владеет пятью и более процентами акций (долей)

По состоянию на 01.10.2002 г. Эмитент не владеет пятью процентами акций (долей) в уставном капитале других юридических лиц. 

Информация о промышленных, банковских, финансовых группах, холдингах, концернах, ассоциациях, консорциумах в которых участвует Эмитент

Эмитент не участвует в промышленных, банковских, финансовых группах, холдингах, концернах, ассоциациях, консорциумах.

Сведения о других аффилиированных лицах Эмитента

Аффилиированными лицами Эмитента являются:

	Наименование
	Местонахождение

	ОАО «PRG Bottlers»
	Республика Казахстан, 480057, г. Алматы, Бостандыкский район, ул. М. Озтюрка, 7.

Вид деятельности: производство товаров народного потребления, оптовая и розничная реализация ТНП, маркетинг, инвестирование средств в промышленную, коммерческую и научно-техническую деятельность предприятий и организаций РК в целях создания передовых технологий, совместных производств по выпуску конкурентоспособной продукции.

Первый руководитель: Пол Кертис Крич, 11.12.1948 г.р.

	ТОО «Tealand»
	Республика Казахстан, 480034, г. Алматы, Алмалинский район, пр. Райымбека, 212«б»

Вид деятельности: упаковка чая, реализация ТНП, реализация продуктов питания, коммерческая и внешнеэкономическая деятельности.

Первый руководитель: Калтаев Тимур Сейткарымович, 15.06.1977 г.р.

	ТОО «Resmi Commerce»
	Республика Казахстан, 480057, г. Алматы, Бостандыкский район, ул. М. Озтюрка, 7.

Вид деятельности: торгово-посредническая

Первый руководитель: Мажибаев Кайрат Куанышбаевич, 05.01.1968 г.р.

	ТОО «Uni Commerce»
	Республика Казахстан, 480057, г. Алматы, Бостандыкский район, ул. М. Озтюрка, 7.

Вид деятельности: производство ТНП, организация оптовой, розничной и комиссионной торговли, торгово-посредническая деятельность, внешнеторговые операции, фармацевтическая деятельность, услуги населению.

Первый руководитель: Нурмухамбетов Таир Кадыралиевич, 23.07.1978 г.р.


Операции со связанными сторонами

Компания проводит значительный объем операций со связанными сторонами. Связанными сторонами являются ТОО «Resmi Group», ТОО «Resmi Commerce», ООО «Top Trade», ОсОО «Express K». Операции со связанными сторонами производятся на основании договорных цен.

Операции со связанными сторонами на 01.10.2002 г.

	Наименование
	Сумма (тыс. тенге)

	Реализация соков ОсОО «Express K»
	27 702

	Реализация чая ОсОО «Express K»
	900

	Реализация газированных напитков ОсОО «Express K»
	6 108

	Реализация соков », ООО «Top Trade»
	4 958

	Реализация основных средств ТОО «Resmi Group»
	3 165

	Оказание консультационных услуг ТОО «Resmi Group»
	1 524


III. ОПИСАНИЕ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ЭМИТЕНТА

Краткое описание общих тенденций в отрасли деятельности эмитента
Потребление соков в Республике Казахстан

В настоящее время общий объем производства соков в Республики Казахстан составил  37,3 млн. литров, что превышает объемы производства соков в советское время (36,8 млн. литров).

Динамика производства соков натуральных

	Произведено в январе-октябре, млн. литров
	Динамика физического объема продукции, в %

	2002г.
	2001г.
	Январь-октябрь 2002г. к январю-октябрю 2001г.

	37,3


	32,0
	16,5


При этом следует отметить изменение структуры спроса населения. Если в начале 90-х отдавалось предпочтение импортным сокам и газированным напиткам из-за отсутствия качественных отечественных продуктов, то в настоящее время на динамику производства натуральных соков действуют два фактора. Первый- повышение уровня благосостояния населения, что прямо воздействует на увеличение спроса. С другой стороны, наличие отечественных компаний, которые в короткие сроки освоили технологию производства качественных натуральных соков позволяет говорить о том, что потенциальные объемы рынка далеко не исчерпаны. 

Рынок и конкуренция

В Казахстане на рынке натуральных напитков конкурируют три компании: RG Brands, Raimbek Bottlers, Food Master.

Доля рынка отдельных производителей

	Компания
	Доля рынка на 01.11.02г.
	Доля рынка на 01.11.01г.
	Прирост по сравнению по сравненю с аналогичным периодом прошлого года

	Raimbek Bottlers


	44,8
	35,0%
	+28

	RG Brands


	15,4
	15,0%
	+2,6

	Food Master


	11,7
	8,0%
	+46,2


Наибольшую долю на рынке натуральных соков занимает Raimbek Bottlers, причем за последний анализируемый период компания увеличила долю рынка на 28%. Другая компания - Food Master также активно наращивает свое присутствие на рынке, занимая 11,7% рынка и увеличив свое присутствие на рынке на 46,2%.

RG Brands занимает по доле рынка второе место (15,4%). За анализируемый период Эмитент увеличил свою долю на 2,6%. При этом необходимо отметить, что в 2001г. Эмитент занимал 15,0% рынка. Это свидетельствует о стабилизации доли рынка компании и о наличии своей группы потребителей.

Другой характеристикой рынка натуральных соков является наличие продуктов компаний производителей в региональной розничной сети.

Присутствие компаний в региональной розничной сети на 01.10. 2002г.
	Наименование
	Доля в региональной розничной сети (в скобках в сравнении с аналогичным периодом прошлого года)

	
	RG Brands
	Raimbek Bottlers
	Food Master

	Сеть региональных магазинов – 100%


	43(0,5)
	65(-3)
	28(-1)


Из таблицы видно, что в региональной розничной сети наибольшее распространение имеют соки  производства компании Raimbek Bottlers. Из всех обследованных пунктов реализации (магазинов, мини и гипермаркетов) продукция компании присутствует в 65% пунктов реализации. По сравнению с аналогичным периодом прошлого года присутствие продукции компании снизилось в 3% розничных и оптовых магазинов. У компании Food Master аналогичные показатели составили 28% (снижение по сравнению с аналогичным периодом прошлого года составило 1%).

Доля ОАО «RG Brands» в региональной сети магазинов в последние годы остается стабильной. 
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Данные диаграммы показывают, что доля Алматы в региональной оптовой и розничной сети в  2000-2001г. снижалась, но в последующие годы положение начало выправляться и на 01.10.02 продукция Эмитента присутствовала в 25% обследованных региональных оптовых и розничных магазинов (рост по сравнению с аналогичным периодом прошлого года составил 8,6%). Доля рынка в Центральном Казахстане за анализируемые периоды остается стабильной. Из диаграммы видно, что по итогам 9 мес. 2002г. Эмитент  увеличил на 5,5 % свое присутствие в регионах.

Доля Эмитента в Западном Казахстане в 2001г. по сравнению с предыдущим годом  незначительно повысилась (на 17,3%). Хотя эта тенденция несколько нарушилась - по итогам 9 мес. 2002г. доля рынка по сравнению с аналогичным периодом прошлого года снизилась на 12%.

Разновекторные тенденции показывают объемы реализации в  юго-восточном Казахстане, если по итогам 2001г. доля регионального рынка по сравнению с 2000г. не изменилась, то по итогам 9 мес. 2002г. доля рынка снизилась на 11,7%. 

Присутствие компании в северных регионах Казахстана незначительна из-за большой доли продукции российских производителей.. Таким образом,  региональная политика Эмитента в ближайшие годы будет заключаться в более активном освоении северных регионов, поддержании потребительского спроса в Западном и Юго-Восточном Казахстане за счет проведения дополнительных маркетинговых исследований. 

Прогноз в отношении будущего развития отрасли и положения эмитента.

Рынок соков в Республики Казахстан в 90-е годы рос в среднем на 30% в год. В последние годы (2000-2002гг.) рынок демонстрирует снижение темпов роста (в среднем 16-17%). На будущие годы можно прогнозировать рост объемов потребления натуральных соков как минимум не меньше, чем в настоящее время.

ОАО «RG Brands» в ближайшие годы планирует увеличить объемы реализации на 40%. Эти прогнозы базируются на следующих расчетах: Во-первых Эмитент, согласно требований «Листинговых правил» ЗАО «КФБ» должен достигнуть объемов реализации продукции в размере 1,5 млрд. тенге (рост должен составить 40%). Кроме того, обоснованность этих прогнозов подтверждается тем, что третий облигационный выпуск планируется в основном направить на цели закупки нового оборудования и модернизации существующего оборудования. Все это позволяет говорить о реалистичности сделанного прогноза.

Сведения об условиях важнейших контрактов, соглашений, заключенных эмитентом, которые могут оказать в будущем существенное влияние на деятельность листинговой компании.
На сегодняшний день действуют 8 важных контрактов, имеющих существенное значение для финансово-хозяйственной деятельности Эмитента.

Основные контракты, заключенные Эмитентом

	
	Контрагент
	Местонахождение контрагента
	№ контракта, срок действия контракта
	Краткое содержание договора
	Общая сумма договора

	1
	“Frewar Investments Ltd”
	Швейцария
	№ 02-10-02/13 от 26.09.02.

Срок действия – Октябрь 2002-Июль 2003
	Поставщик обязуется поставить материалы для приготовления соков и напитков (абрикосовый и яблочный концентрат)
	500 000 (пятьсот тысяч) дол. США

	2
	ОАО «Уралкалий»
	Россия, г. Березники
	№1018/2002г.

от 14.05.02

Срок действия – до 31.12.02г.
	Поставщик обязуется в течении 2002г. передать Покупателю «соляную таблетку» в количестве 17 тонн
	500 000 (пятьсот тысяч) дол. США

	3
	Gat Food Canneries
	Израиль
	№ 1/RG- Gat Food Canneries

от 28.02.02

срок действия – до 31.12.02г.
	Поставщик обязуется в течении 2002г. передать Покупателю концентраты соков 
	500 000 (пятьсот тысяч) долл. США)

	4
	Dohler Euro Citrus BV
	Голландия, г. Амстердам
	N2/ RG- Dohler Euro Citrus BV

oт 22.02.02

срок действия – до 31.12.02г.
	Поставщик обязуется передать Покупателю компоненты и материалы для приготовления соков и напитков
	900 000 (девятьсот тысяч) долл. США

	5
	Merko Gida Sanayi ve Ticaret A.S.
	Турция, Стамбул
	№ 1/RG- Merko

от 20.02.2002.

Срок действия-до 31.12.02г.
	Продавец поставляет Покупателю гомогенизированную томатную пасту
	200 000 (дести тысяч) долл. США

	6
	«Gan Shmuel Foods ltd»
	Израиль
	№ G-RG/02 от 19.02.02. Срок действия – до 31.12.02
	Продавец обязуется  продать покупателю концентраты для соков
	300 000 (триста тысяч) долл. США

	7
	Pak Plastik A.S. 
	Турция, г. Измир
	№ 2001-305 от 23.12.01
	Продавец обязуется продать покупателю питьевые трубочки
	50 000 (пятьдесят тысяч) долл. США

	8
	Tetra Pak Service SA
	Швейцария, Лозанна
	№ KAZ/RESMI/SB/2001/03

от 13.09.01. Срок действия – до 30.06.03


	Продавец обязуется продать Покупателю 10 322 600 (десять миллионов триста двадцать две тысячи шестьсот) упаковок упаковочного материала типа ТВА для упаковки жидких пищевых продуктов
	900 000 (девятьсот тысяч) долл. США


Из отмеченных контрактов влияние на деятельность компании в 2003г. в виде отвлечения денежных средств на закупку сырья окажут следующие контракты:

· Контракт с Tetra Pak Service SA (Швейцария) на поставку упаковочного материала для упаковки соков. Сумма контракта составляет 900 000 (девятьсот тысяч) долл. США

· “Frewar Investments Ltd” (Швейцария) на поставку материалов для приготовления соков и напитков (абрикосовый и яблочный концентрат) на сумму 500 000 (пятьсот тысяч) дол. США

Сведения о наличии лицензий, необходимых эмитенту для осуществления его основной деятельности.

Деятельность компании не подлежит лицензированию

Объемы реализованной продукции за три последних года
Эмитент в последние годы довольно быстро наращивает объемы реализованной продукции. В 2001г. объем реализованной продукции возрос по сравнению с 1999г. на 1354,6%. Наиболее  высокие темпы рост наблюдались по итогам 2000г. – прирост составил 4 394,9 тыс. литра (или 701,5% к предыдущему году).
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По итогам 2002г. объем реализации возрос на 4,5% (или на 446 949,5 литров.),

Среди отдельных продуктовых рядов, производимых компанией, наиболее стабильные характеристики имеет натуральный сок, под торговой маркой «Да-Да», занимающий по итогам 2001г.в объеме реализации 71,06%.

Показатели реализации натурального сока по отдельным товарным позициям,

литров

	Наименование
	1999 г
	2000 г.
	2001

	Да-Да

	1абрикос
	0
	422635
	552847

	1апельсин
	104497
	645654
	583402

	1апельсин абр.
	41010
	270734
	152690

	1апельсин манго
	47238
	266091
	125894

	1виноград
	0
	180711
	109870

	1вишня
	0
	174890
	194021

	1малина
	0
	0
	0

	1манго
	0
	169884
	256729

	1мультивитамин
	0
	245503
	385859

	1персик
	117120
	824948
	686437

	1томат
	60313
	375744
	2578054

	1яблоко
	108573
	607790
	615228

	0,2 абрикос
	0
	67251,5
	146271,5

	0,2 апел.абрик.
	3045,5
	31748
	2853,75

	0,2 апел.манго
	2877,75
	16183,25
	14229,25

	0,2 апельсин
	6823,25
	82470,25
	160840,3

	0,2 виноград
	0
	30872,75
	59244,5

	0,2 вишня
	0
	30503
	31832

	0,2 манго
	0
	32699,75
	18007

	0,2 мультивитамин
	0
	53451,5
	7790,75

	0,2 персик
	8038,75
	100189,25
	140657,6

	0,2 томат
	4056
	44871,5
	72167,1

	0,2 яблоко
	7123,25
	92329,5
	138129,5

	Нектар «Солнечный» 1 литр

	1 абрикос
	0
	
	243429

	1 ананас
	0
	
	127500

	1 апельсин
	0
	
	160778

	1 виногр.
	0
	
	61821

	1 вишня
	0
	
	107719

	1 грейпфрукт
	0
	
	57244

	1 кулбника
	0
	
	86682

	1 лимон
	0
	
	71066

	1 малина
	0
	
	86105

	1 мультив
	0
	
	132853

	1 персик
	0
	
	339600

	1 цитрус-микс
	0
	
	67750

	1 яблоко
	0
	
	217866

	Нектар «Солнечный» 0,2 литра

	0,2 абрикос
	0
	
	95667,55

	0,2 ап.абрик.
	0
	
	0

	0,2 апельсин
	0
	
	85393

	0,2 персик
	0
	
	98727,95

	0,2 яблоко
	0
	
	99908,4

	Денди

	1абрикос
	0
	0
	0

	1апельсин
	51926
	56981
	83413

	1апельсин абр.
	13908
	56174
	63197

	1апельсин манго
	12840
	45698
	47126

	1виноград
	0
	0
	0

	1вишня
	0
	0
	0

	1малина
	0
	0
	0

	1манго
	0
	0
	0

	1мультивитамин
	0
	0
	0

	1персик
	51963
	72575
	101103

	1томат
	23399
	49020
	332558

	1яблоко
	54809
	29700
	77298

	0,2 виноград
	0
	0
	

	0,2 абрикос
	0
	0
	

	0,2 апельсин абр.
	669,6
	0
	

	0,2 апельсин манго
	961,2
	16486,25
	

	0,2 манго
	0
	0
	

	0,2 вишня
	0
	0
	

	0,2 мультивитамин
	0
	0
	

	0,2 апельсин
	2598
	12280,75
	

	0,2 персик
	2566,6
	12299,75
	

	0,2 яблоко
	2887,8
	3949,25
	

	0,2 томат
	1365,2
	3277,75
	19231,4

	Итого
	730608,9
	5125596
	9897090


На втором месте по объемам реализации находится нектар, под торговой маркой «Нектар Солнечный», занимающий в объеме реализации 17,7%, на третьем – торговая марка «Денди» - 7,3%. Причем следует отметить, что Эмитент постепенно уменьшает реализацию соков под торговой маркой «Денди» в упаковке 0,2 литра.

В частности, к успеху Эмитента следует отнести увеличение объемов реализации соков под торговой маркой «Нектар Солнечный» в упаковке по 0,2 литра и 1,0 литр. Если по итогам 1999г. и 2000г. объемы реализации отсутствовали, то по итогам  2001г. объемы реализации составили 2140110 литров. 

Таким образом, перспективы Эмитента заключаются в поддержании темпов роста торговой марки «Да-Да» как минимум на прежнем уровне, а по другим торговым маркам – необходимы дополнительные маркетинговые усилия по расширению объемов реализации.

Факторы, позитивно и негативно влияющие на доходность продаж по основной деятельности эмитента.
Деятельность компаний производителей соков как и в целом экономических субъектов подвержена влиянию позитивных и негативных факторов.

К числу позитивных факторов можно отнести повышение благосостояния населения, что влияет на повышение покупательной способности, стабильность экономической ситуации в стране что позволяет компаниям планировать инвестиционную деятельность.

К числу положительных факторов в деятельности Эмитента следует отметить правильно поставленный менеджмент, что подтверждается наличием хорошей кредитной истории, низкой текучестью кадров и хорошим качеством производимой продукции.  Негативными факторами, оказывающими влияние на деятельность Эмитента являются в, первую очередь, усиление конкуренции. Наибольшую долю на рынке натуральных соков занимает Raimbek Bottlers, причем за последний анализируемый период компания увеличила долю рынка на 1,5%. Если компания не будет в будущем расти как минимум на уровне конкурентов, то это может привести к постепенной утрате рынка.

К следующему негативному фактору следует отнести наличие в составе затрат на сырье импортируемой продукции, что в случае негативного развития ситуации на валютном рынке привести к незапланированным издержкам, что в свою очередь приведет к удорожанию продукции и как следствие потере части спроса.

Деятельность эмитента по организации продажи своей продукции.
Наименования поставщиков эмитента, на которых приходится более десяти процентов всех поставок (товарно–материальных ценностей), их доли в общем объеме поставок

Основными поставщиками первичного сырья для производства соков, на которые можно отнести более десяти процентов всех поставок сырья являются следующие:

Наименование крупнейших поставщиков

	Поставщик
	Страна
	Наименование полуфабриката
	Сумма поставок
	Доля в общем объеме поставок
	прогноз на 2003г.

	
	
	
	
	
	Прирост
	Объем поставок
	Основание прогноза

	Tetra Pak
	Швеция
	упаковка
	260461436,9
	37,94
	104184575
	364646012
	Протокол-намерений

	Дойлер Фирма
	Германия
	концентраты натуральных соков
	73349124,29
	10,69
	29339649,7
	102688774
	Протокол-намерений

	Всего поставок в 2002г.
	686431044,2
	100,0
	
	
	


Наименования потребителей, на долю которых приходится более десяти процентов общей выручки от реализации продукции (работ, услуг) эмитента, и их доли в общем объеме реализации.

Основным потребителем продукции Эмитента является дистрибьюторская компания ТОО Uni Commerce.

Основные потребители эмитента

	Потребитель
	Страна
	Объем реализации, тенге
	Доля в общем объеме реализации

	Uni Commerce ТОО
	Республика Казахстан
	874528040,70
	95,15

	Итого
	
	919089911,69
	100,00


К  негативным факторам, влияющими на сбыт продукции Эмитента следует отнести сильную концентрацию на одном дистрибьютере – ТОО Uni Commerce, на которую приходится 95,15% от всего объема реализации. Но данный негатив компенсируется наличием долгосрочных контрактов с потребителем – по принципу 2+2: 2 месяца – твердый заказ, 2 месяца – прогнозный заказ. Это позволяет минимизировать остатки готовой продукции на складе, поддерживать оптимальные сроки  поставки сырья и материалов.

Ключевые факторы, влияющие на деятельность эмитента:

Деятельность Эмитента как производителя соков подвержена влиянию сезонности. В классическом определении рынок производства соков подвержен влиянию смены времен года на холодный - зимний периоды, влиянию крупных праздничных дат.

[image: image4.wmf]Динамика реализации соков в 2002г.
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Из представленного графика видно, что в летний сезон спрос на натуральные соки снижается из-за насыщения рынка натуральными овощами и фруктами. Но в целом натуральная продукция компании имеет стабильный спрос в течении любого времени года.

Доля импорта в сырье (услугах) поставляемых (оказываемых) эмитенту и доля продукции (услуг) реализуемой на экспорт.

Доля импорта в сырье (услугах) поставляемых (оказываемых) эмитенту Дата

	Поставщик
	Страна
	Наименование полуфабриката
	Сумма поставок
	Доля в общем объеме поставок

	
	
	
	
	

	Gat Food
	Израиль
	концентраты натуральных соков
	13402383,5
	1,95

	Gun Shmuel Foods ltd
	Израиль
	концентраты натуральных соков
	47634991,46
	6,94

	MarvelJ Joice Co
	Узбекистан
	концентраты натуральных соков
	22000838,72
	3,21

	Tetra Pak
	Швеция
	упаковка
	260461436,9
	37,94

	Дойлер Фирма
	Германия
	концентраты натуральных соков
	73349124,29
	10,69

	Мерко
	Турция
	томатная паста
	13722558,97
	2,00


Доля продукции, направляемая на экспорт

	Потребитель
	Страна
	Объем реализации, тенге
	Доля в общем объеме реализации

	Express Co
	Кыргызстан
	39603591,34
	4,31

	Top Trade
	Россия
	4958279,65
	0,54

	Итого реализации, всего
	
	919089911,69
	100,00


Сведения обо всех административных санкциях, налагавшихся на эмитента и его должностных лиц государственными органами и/или судом в течение последнего года.

	дата наложения санкции
	орган

наложивший санкцию
	причины наложения
	вид и размер санкции
	степень исполнения санкций

	25.11.02


	Национальный Банк Республики Казахстан


	Нарушение сроков подачи документов на получение лицензии на операции связанные с движением капитала
	Административный штраф в размере 17 440 тенге
	Санкция исполнена полностью 09.01.03


Факторы риска

· Риски, влияющие на цену облигаций на организованном и внебиржевом рынке ценных бумаг

Эмитент планирует осуществлять операции на первичном и вторичном биржевом и внебиржевом рынке. В этом отношении изменения в ценах на акцию вряд ли будут большими, т.к. Эмитент предполагает заключить с финансовым консультантом договор на выполнение функций маркет-мейкера, что позволит стабилизировать вторичный рынок. В отношении изменения в зависимостях между ценами на облигации других компаний и Эмитента, то в случае улучшения финансово-хозяйственной деятельности инвестиционная привлекательность облигаций
Эмитента увеличивается. В случае ухудшения финансово-хозяйственной деятельности Эмитента, курсовая динамика может негативно сказаться на курсовую динамику, хотя как отмечалось выше элимировать (снижать) подобного рода риски предполагается путем введения института маркет-мейкера по облигациям Эмитента..  

· Риски, связанные с изменениями величины рынка и стоимости продукции на рынке, влияющие на стоимость облигаций эмитента

Этот риск генерируется результатами операционной деятельности Эмитента, обуславливающими снижение уровня и суммы его прибыли. Причинами возникновения такого риска могут выступить: снижение производственного потенциала предприятия-Эмитента, падение спроса на его продукцию, снижение уровня цен ее реализации в условиях возрастания конкуренции и ряда других аналогичных факторов. В результате снижения прибыли эмитента и соответствующего ухудшения его финансового состояния может возникнуть  угроза снижения уровня выплат по облигациям.

· Фактор инфляции оказывает прямое влияние на облигации эмитента, т.к. она обесценивает стоимость находящихся в обращении облигаций эмитента.  Но учитывая стабилизацию экономического положения страны, этот фактор не будет оказывать негативного влияния на акции эмитента. Это также подтверждается макроэкономическими прогнозами. Согласно Программе Правительства Республики Казахстан на 2002-2004 годы уровень инфляции составит  5-7 процентов в 2002 году, 4-6 процентов в 2003 и 2004 годах. Кроме того, основным направлением денежно-кредитной политики Национального Банка Казахстана в ближайшие 3 года станет подготовка и переход к принципам инфляционного таргетирования, что предполагает постепенный отход от целевых показателей по денежной базе и золотовалютным резервам к целевым показателям по инфляции.

· Ставка банковского процента также оказывает прямое влияние на облигации эмитента. К примеру, банковские депозиты являются безопасными, альтернативными видами инвестиций. Ожидается, что снижение официальных ставок Нацбанка приведет к снижению ставок вознаграждения по срочным тенговым депозитам физических лиц к концу 2002 года до 11% и к концу 2005 года - до 7,5% годовых, а по выданным тенговым кредитам юридических лиц - к концу 2002 года до 16% и к концу 2005 года до 13,5% годовых. Успешная производственная деятельность эмитента позволит обеспечить должный и конкурентоспособный уровень купонных выплат по облигациям.

· Фактор девальвации

В Республике Казахстан с экономикой открытого типа при высокой мобильности капитала и плавающем обменном курсе денежная политика Республики Казахстан влияет в первую очередь на обменный курс национальной валюты (девальвацию). Стабильный приток иностранной валюты за экспортную продукцию минерально-сырьевого комплекса, функционирование Национального фонда позволяет говорить, что в ближайшие годы девальвационные ожидания не будут негативно сказываться на рынок облигаций Эмитента. Кроме того, номинальная стоимость облигаций Эмитента индексированы на фактор девальвации (произведение номинальной стоимости на коэффициент темпа девальвации/ревальвации).

· Риски, связанные с конкурентной способностью выпускаемой продукции

Продукция эмитента относится к отрасли подверженной циклическим (сезонным) колебаниям. Испытывая влияния спроса, объемы выпускаемой продукции растут в холодное время календарного года, в теплые сезоны соответственно спрос падает. Это связано с тем, что на натуральные соки в теплое время года есть так называемые «товары-заместители» (натуральные овощи и фрукты). Эмитент выполняя производственный и финансовый план в холодное время года, в зимний период естественно,  уменьшает объем производства и направляет усилия на ремонтно-восстановительные мероприятия.

Позиция компании в отношении делового цикла и макроэкономических условий Казахстана позволяет предположить, что конкурентоспособность будет сохраняться и в будущем. Это также подтверждается  качественным анализом и прогнозом перспектив развития отрасли

· Риски, связанные с изменением политической ситуации в стране можно отнести как маловероятные. Дальнейшая демократизация общества, укрепление межэтнического и межконфессионального согласия, формирование устойчивой многопартийной системы, укрепление партнерских отношений государственных и общественных институтов, развитие институтов гражданского общества позволит свести эти риски к минимуму. Кроме того, необходимо отметить рост гражданской активности и общественных инициатив, исторически присущая казахстанскому обществу толерантность в межэтнических и межконфессиональных отношениях, становление многопартийной системы, формирование нормативно-правовой базы для развития социального партнерства, динамичное развитие неправительственного сектора позволяет говорить о политической стабильности Казахстана в будущем.

· Риски, связанные с изменением законодательства. 
В обществе всегда существует возможность радикального изменения курса, особенно при избрании нового президента, парламента, правительства. А следовательно: перерегистрация выпусков ценных бумаг; изменения инвестиционного климата при введении новых налоговых, торговых и иных правил. Это риск, появляющийся при внесении изменений в законодательную базу, а также курса реформ.

Имеющаяся законодательная база, сыгравшая свою положительную роль в период государственного становления, на современном этапе уже не в полной мере отвечает потребностям общества. В качестве первоочередных мер, следует отметить Концепцию правовой политики, разрабатываемой Правительством, призванная определить основные направления развития законодательства на среднесрочную перспективу. Правительство в этом отношении направит усилия на выявление имеющихся в законодательстве недостатков: правовых коллизий, дублирующих и декларативных норм, пробелов в правовом регулировании важных сфер общественных отношений. На протяжении 2003-2004 годов устаревшие законодательные акты будут заменяться законами нового поколения. Законы, регулирующие однородные общественные отношения, будут кодифицированы. В целом законодательство страны должно стать более компактным, понятным и удобным для исполнения и контроля. Резких изменений правовой реформы, которые негативно отразились бы на рынке акций Эмитента в будущем не предвидится.

· Риски связанные с социальными факторами.

Внешние социальные риски оказывают влияние на деятельность компании в части платежеспособного спроса населения. Современное состояние системы социальной защиты характеризуется сбалансированностью обязательств государства в разрезе уровней государственного управления, своевременностью выплат пенсий и пособий, внедрением системы адресной социальной помощи. Создана пенсионная накопительная система, введена система выплаты пособий взамен натуральных льгот, автоматизирована система социальных выплат. Все это позволяет надеяться на сохранение  стабильного потребительского спроса на продукцию Эмитента. 

Тем не менее проблемы низкого уровня жизни, существующей диспропорции в размерах социальных выплат и заработной платы, сохранности пенсионных накоплений и вовлечения граждан в пенсионную систему снижают потенциальный спрос на продукцию Эмитента.

Внутренние социальные риски для Компании связаны с персоналом Компании. В настоящее время и в ближайшем будущем компания не испытывает и не будет испытывать значительного влияния социальных факторов, способных оказать заметное негативное воздействие на профессиональный уровень персонала. У Компании действует система непрерывного повышения квалификации персонала, включающая, как специализированное обучение, так и передачу опыта работы в процессе трудовой деятельности сотрудников.
· Способность выполнения обязательств.
Деньги, планируемые Компанией к привлечению путем выпуска облигаций, будут направлены на замену и модернизацию оборудования по основному виду деятельности. Кроме того, Эмитент предполагает осуществить дополнительные инвестиции в маркетинг рынка, с целью расширения существующих ниш на рынке и поиска новых.

Способность Компании к исполнению обязательств по выпущенным ценным бумагам определяется потенциальной возможностью дальнейшей реализации начатых программ. Объем и качество проектов, на основе написанных бизнес-планов позволяют прогнозировать, что поступающие денежные потоки от реализации данных программ позволят исполнить обязательства и обеспечить уровень доходности по выпущенным ценным бумагам.

IV. ФИНАНСОВОЕ СОСТОЯНИЕ

.

 Нематериальные активы.

Динамика нематериальных активов



 тыс. тенге

	Наименование
	01.01.2000
	01.01.2001
	01.01.2002
	01.10.2002

	Первоначальная стоимость
	492,2
	662,6
	3 958,3
	32 708,3

	Начисленный износ
	75,8
	309,1
	552,1
	3 792,9

	Остаточная стоимость
	416,4
	353,5
	3 406,2
	28 915,5


Состав нематериальных активов на  01.10.2002

             тенге

	Наименование
	Первоначальная стоимость
	Начисленный износ
	Остаточная стоимость

	Программное обеспечение
	28 750 000,00
	718 750,00
	28 031 250,00

	Листинговый сбор ЗАО «KASE» (07.02.02)
	290 300,00
	68 950,25
	221 349,00

	Затраты по заключению контракта с у Казинвест (оплата консультантам)
	579 567,00
	378 226,45
	201 340,55

	Сбор за гос. регистрацию эмиссии ценных бумаг
	2 880 000,00
	2 520 000,00
	360 000,00

	Сбор за регистрацию юр. лиц
	15 500,00
	3 297,25
	12 202,75

	Членство в ассоциации
	83 025,00
	83 025,00
	0,00

	Штрих. фильм
	109 950,00
	20 611,14
	89 338,86

	Итого:
	32 708 342,00
	3 792 860,09
	28 915 481,16
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Динамика кредиторской задолженности


Основные средства

Динамика основных средств

     тыс. тенге
	Показатель
	01.01.2000
	01.01.2001
	01.01.2002
	01.10.2002

	Первоначальная стоимость
	455 135,6
	490 465,0
	537 915,7
	557 944,6

	Начисленный износ
	4 129,7
	44 599,2
	84 683,5
	118 832,2

	Остаточная стоимость
	451 005,9
	445 865,8
	453 232,2
	439 112,4


Состав основных средств по состоянию на 01.10.02
             тенге

	Наименование ОС
	Первоначальная стоимость
	Накопленный износ
	% износа
	Остаточная стоимость

	Здания и сооружения
	84 936 820,67
	13 686 005,75
	16,11
	71 250 814,92

	Машины и оборудование
	444 748 827,25
	104 596 376,23
	23,52
	340 152 451,02

	Транспортные средства
	1 378 800,00
	48 258,00
	3,50
	1 330 542,00

	Прочие основные средства
	4 780 897,22
	501 555,95
	10,49
	4 279 341,27

	ОС, не введенные в эксплуатацию
	22 099 292,21
	0,00
	0,00
	22 099 292,21


	Итого:
	557 944 637,35
	118 832 195,93
	21,30
	439 112 441,42


По состоянию на 01.10.2002 переоценка основных средств не производилась.
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Незавершенное капитальное строительство

По состоянию на 01.10.2002 большую часть незавершённого строительства составляет оборудование по разливу вина. Также не введено в эксплуатацию здание, построенное под оборудование для производства диоксида углерода. В настоящее время здание построено, но не оформлены документы по вводу в эксплуатацию, так как не подписан акт государственной комиссии ввода в эксплуатацию промышленного объекта. 

Инвестиции

За всю историю деятельности Эмитент не осуществлял инвестиций в капитал других юридических лиц. По состоянию на начало октября 2002 года Эмитентом осуществлены только долгосрочные финансовые инвестиции в акции ОАО «Банк ТуранАлем» на сумму 520 175,5 тыс. тенге, что составляет 28,37% валюты баланса.  Операций купли-продажи по этим ценным бумагам в 2002 году не было. Согласно принятой учетной политики, стоимость акций ежемесячно переоценивается по рыночному курсу. Портфель ценных бумаг сформирован исключительно за счет ценных бумаг номинированных в тенге. В 1999 и 2000 гг. операции с ценными бумагами не проводились.

Дебетовые и кредитовые обороты по инвестициям

тенге

	Наименование
	2001 год
	три квартала 2002 года

	
	дебет
	кредит
	дебет
	кредит

	Всего:
	1 692 554 141,43
	1 241 663 404,66
	71 167 424,79
	1 882 658,07

	В том числе:

	ГЦБ
	13 937 403,21
	12 564 628,64
	0,00
	1 372 774,57

	НЦБ
	1 678 616 738,22
	1 229 098 776,02
	71 167 424,79
	509 883,50


Дебиторская задолженность

Динамика дебиторской задолженности

     тыс. тенге

	Наименование
	01.01.2000
	01.01.2001
	01.01.2002
	01.10.2002

	Авансы выданные
	2 108,70
	44 190,80
	122 183,10
	37 639,90

	Счета к получению
	65 543,90
	131 603,10
	311 308,40
	384 369,80

	Расходы будущих периодов
	0,00
	0,00
	1 770,80
	1 879,60

	Прочие
	7 922,10
	409 843,60
	103 072,60
	15 485,20

	Итого:
	75 574,70
	585 637,50
	538 334,90
	439 374,50
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Структура дебиторской задолженности в разрезе дебиторов

тыс. тенге

	Наименование
	Сумма
	График погашения
	Валюта

	
	
	4 кв.2002
	1 кв. 2003
	2 кв.2003
	3 кв.2003
	

	Долгосрочная:
	44 776,10
	6 644,10
	24 844,10
	6 644,10
	6 643,80
	KZT

	в том числе: 
	
	
	
	
	
	

	ООО Top Trade (Россия, Москва)
	18 200,00
	
	18 200,00
	
	
	KZT

	ТОО Tealand (РК, г.Алматы)
	26 576,10
	6 644,10
	6 644,10
	6 644,10
	6 643,80
	KZT

	Краткосрочная:
	392 718,80
	31 038,80
	95 714,10
	
	
	KZT

	в том числе: 
	
	
	
	
	
	

	Tadia vision РК г.Алматы
	2 308,80
	2 308,80
	
	
	
	KZT

	Styx & Leo Bunett Ltd г.Алматы
	3 270,10
	3 270,10
	
	
	
	KZT

	КОКА-КОЛА БИШКЕК БОТ АКЗТ
	2 147,50
	
	2 147,50
	
	
	KZT

	ТОО Top Trade (Казахстан)
	20 771,30
	20 771,30
	
	
	
	KZT

	BRIF Central Агентство СМИ ТОО
	710,60
	710,60
	
	
	
	KZT

	9-9-9 ТОО г.Алматы
	424,50
	424,50
	
	
	
	KZT

	PRG Bottlers г.Алматы
	71 697,20
	
	71 697,20
	
	
	KZT

	Resmi Group ТОО г.Аматы
	1 748,50
	1 748,50
	
	
	
	KZT

	ТОО Юникоммерц (прочие услуги)
	21 869,40
	
	21 869,40
	
	
	KZT

	ТАМОЖЕННОЕ УПРАВЛЕНИЕ
	1 805,00
	1 805,00
	
	
	
	KZT

	Задолженность от реализации основной продукции (услуг)
	255 188,00
	236 988,00
	18 200,00
	
	
	KZT

	В том числе:
	
	
	
	
	
	

	ТОО Юникоммерц г.Алматы
	233 637,70
	233 637,70
	
	
	
	KZT

	Экспресс Компани (Кыргызстан)
	3 305,00
	3 305,00
	
	
	
	KZT

	Top Trade (Россия) г.Москва
	18 200,00
	
	18 200,00
	
	
	KZT

	Всего дебиторская задолженность
	437 494,90
	303 648,80
	120 558,20
	6 644,10
	6 643,80
	


Дебетовые и кредитовые обороты по дебиторской задолженности

тыс. тенге

	Общие дебетовые и кредитовые обороты дебиторской задолженности

	
	Сальдо
	Дебет
	Кредит
	Сальдо

	1999
	      2 320,8   
	     245 222,6   
	      171 968,7   
	  75 574,7   

	2000
	75 574,7   
	  1 424 908,9   
	914 846,1 
	585 637,5   

	2001
	585 637,5   
	  4 736 804,2   
	4 784 106,7
	  538 335,0   

	За 9 мес. 2002
	538335,00
	1 461 077,8
	1 560 038,4
	439 374,5

	в т.ч. долгосрочная дебиторская задолженность

	
	Сальдо
	Дебет
	Кредит
	Сальдо

	1999
	
	
	
	

	2000
	
	     334 074,2   
	       29 265,3   
	  304 808,9   

	2001
	   304 808,9   
	     623 015,0   
	      709 874,9   
	  217 949,0   

	За 9 мес. 2002
	217 949,0
	11 302,9
	86 466,1
	44 776,1

	в т.ч. краткосрочная  дебиторская задолженность

	
	Сальдо
	Дебет
	Кредит
	Сальдо

	      1 999   
	      2 320,8   
	245 222,6
	      171 968,7   
	    75 574,7   

	      2 000   
	75 574,7   
	1 090 834,7
	885 580,8
	280 828,6

	      2 001   
	   280 828,6   
	4 113 789,2
	4 074 231,8
	320 386,0

	За 9 мес.

2 002
	320 386,0
	1 449 774,9
	1 473 572,2
	394 598,4


Акционерный капитал

Эмитент был образован в июне 1998 года в форму Товарищества с ограниченной ответственностью. В 2001 году в связи с преобразованием Эмитента в открытое акционерное общество были выпущены простые именные акции в количестве 705 000 (семьсот пять тысяч) штук номинальной стоимостью 1 000 (одна тысяча) тенге. Объявленный уставный капитал Эмитента на дату 10 июля 2002 года составлял  705 000 000 (семьсот пять миллионов) тенге. Вся эмиссия акций была размещена закрытым способом. Оплата акций производилась исключительно денежными средствами в сумме 705 000 000 (семьсот пять миллионов) тенге. Единственный акционер – Товарищество с ограниченной ответственностью «Resmi Group Ltd.”

Акции размещены и оплачены полностью. Национальный банк Республики Казахстан утвердил отчет об итогах выпуска и размещения первой эмиссии акций. 

Национальный идентификационный номер акциям присвоен Национальным Банком Республики Казахстан и данные внесены в Государственный реестр ценных бумаг 05 сентября 2001 года.

11 июля 2002 года единственным акционером ТОО «Resmi Group Ltd” было принято решение об увеличении уставного капитала Эмитента до 1 800 000 000 (один миллиард восемьсот миллионов) тенге. На 01 октября 2002 года объявленный  Уставный капитал составляет 1 800 000 000 (один миллиард восемьсот миллионов) тенге, разделенный на 1 800 000 (один миллион восемьсот тысяч) экземпляров простых именных акций номинальной стоимостью 1 000 (одна тысяча) тенге.

23 июля 2002 года единственным акционером ТОО «Resmi Group Ltd” было принято решение осуществить выпуск простых именных акций в количестве 1 095 000 (один миллион девяносто пять тысяч) штук, номинальной стоимостью 1 000 (одна тысяча) тенге на общую сумму 1 095 000 000 (один миллиард девяносто пять миллионов) тенге.  Выпуск акций осуществляется в бездокументарной форме. Эмиссия размещается закрытым способом и все выпускаемые акции приобретаются ТОО «Resmi Group Ltd».

По состоянию на 01 октября 2002 года задолженность единственного акционера по выпущенным акциям компании составляет 1 095 000 000 (один миллиард девяносто пять миллионов) тенге.

Займы

1. Американский Фонд поддержки Предпринимательства в Центральной Азии предоставил Эмитенту кредит на сумму 1 200 000 долларов США на пополнение оборотных средств, по которому общая сумма к погашению на 1 октября 2002 года составила 500 000 долларов США. Данный кредит представляется сроком на 4 года с 13 декабря 1999 года по 2 ноября 2003 года. Процентная ставка по кредиту составляла 18% годовых в 2000 году, 14,5% годовых в 2001 году , 13,5% годовых в 2002  и 2003 годах.

Ниже представлены сроки погашения кредита, проценты по нему в долларах США:

USD

	Дата
	Остаток кредита
	Сумма платежа
	Проценты
	Основной долг

	01.11.02
	500000
	18487,50
	18487,5
	

	02.11.02
	500000
	100000,00
	
	100000

	31.12.02
	400000
	15037,50
	15037,5
	

	02.02.03
	400000
	100000,00
	
	100000

	31.03.03
	300000
	12204,17
	12204,17
	

	02.05.03
	300000
	100000,00
	
	100000

	30.06.03
	200000
	8025,00
	8025
	

	02.08.03
	200000
	100000,00
	
	100000

	30.09.03
	100000
	4687,50
	4687,5
	

	02.11.03
	100000
	101237,50
	1237,5
	100000


Описание дебетовых и кредитовых оборотов

1999 год: получен кредит 162 385,0 тыс. тенге (1 175 тыс. долларов США). 

2000 год: получена оставшаяся сумма кредита 3 469,0 тыс. тенге (25 тыс. долларов США) и выплачены проценты в сумме 22 803 тыс. тенге (165 000 долларов США), погашения основного долга не предусмотрено по графику. По состоянию на конец 2000 года была проведена переоценка основного долга на сумму 7 560 тыс. тенге, таким образом сумма основного долга на 31.12.2000 составляла 173 400 тыс. тенге.

2001 год: погашено основного долга 58 735 тыс. тенге (400 тыс. долларов США), оплачено процентов по кредиту 7 106 085 тенге (46 537,5 долларов США). На конец 2001 года сумма основного долга составляла 800 тыс. долларов США или (с учетом переоценки) 120 160 тыс. тенге.

2002 год (3 квартала): погашено основного долга 45 825 тыс. тенге (300 тыс. долларов США), оплачено процентов по кредиту 7 106,09 тыс. тенге (46 537,5 долларов США). На 01.10.2002 сумма к погашению составила 500 тыс. долларов США или (с учетом переоценки) 77 275 тыс. тенге.

2. Арендные обязательства.

Эмитент заключил договор лизинга 10 февраля 1999 года с Tetra Laval Credit AB (далее – «Лизингодатель») на поставку оборудования по производству и разливу соков стоимостью 2,780 тысяч долларов США. По состоянию на 31 декабря 1999 года Компания оплатила авансовый платёж в сумме 1,112 тысяч долларов США. Согласно договора лизинга, срок лизинга оборудования составляет 5 лет с даты подписания акта приёмки-сдачи оборудования в эксплуатацию, 1 февраля 2000 года. Применяемая ставка дисконтирования LIBOR+5.25% годовых. Размер лизинговых платежей изменяется, если размер LIBOR по трёх – месячным кредитам на дату выставления счёта по каждому лизинговому платежу отличается от размера LIBOR по трёхмесячным кредитам на базовую дату, 11 января 1999 года. Ставка LIBOR для трёхмесячного кредита на базовую дату была 5,05% годовых. Остаточная стоимость оборудования в размере 139,005 долларов США должна быть оплачена по истечению срока лизинга.

Описание дебетовых и кредитовых оборотов:

2000 год: оплачено арендных платежей 19 928 965 тенге (139 681 доллар США), оплачено процентов 14 020 007 тенге (97 936 долларов США), включены в  основной долг (задолженность по арендным платежам) проценты в сумме 42 953 доллара США (или 4 918 100 тенге). Проводилась переоценка кредиторской задолженности и задолженность по арендным платежам на 31.12.2000 составила 1 571 332,5 долларов США или 227 057,5 тыс. тенге.

2001 год: оплачено арендных платежей 39 725 185 тенге (271 014,5 доллар США), оплачено процентов 21 329 419 тенге (144 798,62 долларов США) и на конец 2001 года задолженность по арендным платежам составляла 1 300 318 долларов США или 195 307,8 тыс. тенге.

2002 год (3 квартала): оплачено арендных платежей 37 343 699  тенге (244 500,21 доллар США), оплачено процентов 10 110 442 тенге (66 237,43 долларов США). По состоянию на 01.10.2002 года сумма долга по арендным платежам составила 1 055,8 тыс. долларов США или 163 176,6 тыс. тенге.

Ниже представлены сроки погашения арендных платежей:

USD

	Дата
	основной долг
	Платёж
	ставка %
	проценты
	Основной

долг

	30.10.02
	1 055 817
	103 268,00
	7,06%
	20 357
	84 633

	31.01.03
	971 184
	102 661,45
	6,67%
	18 635
	86 467

	30.04.03
	884 717
	102 661,45
	6,67%
	16 194
	87 909

	30.07.03
	796 809
	102 661,45
	6,67%
	14 753
	89 375

	30.10.03
	707 434
	102 661,45
	6,67%
	13 287
	90 865

	30.01.04
	616 569
	102 661,45
	6,67%
	11 796
	92 380

	30.04.04
	524 189
	102 661,45
	6,67%
	10 281
	93 921

	30.07.04
	430 268
	102 661,45
	6,67%
	8 741
	95 487

	30.10.04
	334 781
	102 661,45
	6,67%
	7 175
	97 079

	30.01.05
	237 702
	102 661,45
	6,67%
	5 582
	98 698

	01.02.05
	139 003
	139 003,00
	
	
	139 003


3. В январе 2001 года Компания выпустила вторую эмиссию именных купонных облигаций номинальной стоимостью 100 долларов США в количестве 40,000 штук сроком обращения до двух лет. 5 февраля 2001 года решением Биржевого совета Казахстанской фондовой биржи именные купонные облигации включены в официальный список ценных бумаг биржи категории «А». Купонная ставка по данным облигациям составляет 13% годовых, выплата купона производится каждые полгода 7 июля и 7 января. 

Дата погашения облигаций 07.01.03 года – в сумме 4000 тысяч долларов США.

Дата выплата последнего купона 07.01.03 года – в сумме 260 тысяч долларов США.

Описание дебетовых и кредитовых оборотов:

2001 год: получено 600 800 000 тенге (4 000 000 долларов США) по размещенным облигациям. Выплачено купонного вознаграждения на сумму 38 142 000 тенге.

2002 год: выплачено купонного вознаграждения на сумму 79 144 000 тенге. Произведена переоценка стоимости облигаций и на 01.10.2002 год сумма займа оценивалась в 618 200 000 тенге.

Кредиторская задолженность

Динамика кредиторской задолженности

	Наименование
	1999 
	2000 
	2001 
	3 квартала 2002

	Текущие обязательства
	130 552,5
	81 502,4
	0,0
	0,0

	Расчеты по налогам
	1 107,5
	1 791,8
	148,8
	984,6

	Расчеты по полученным авансам
	41 197,2
	33 249,0
	42 200,8
	91 719,2

	Прочее*
	233 113,7
	5 960,1
	40 190,9
	30 953,2


*- в эту статью включены задолженность по оплате труда, задолженность по социальному страхованию и пенсионному обеспечению и проценты к оплате.  
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Список наиболее крупных кредиторов по состоянию на 01.10.2002.

тыс. тенге

	Наименование
	Сумма
	Удельный вес в %
	Валюта
	дата погашения

	TETRA PAK (Sweden)
	9 747,30
	7,88
	USD
	декабрь 2002 г

	Harman ТОО
	27 335,00
	22,11
	KZT
	октябрь 2002 г

	Ориент Холдинг Групп
	40 686,10
	32,90
	KZT
	октябрь 2002 г

	ДОЙЛЕР Фирма
	4 622,80
	3,74
	USD
	октябрь 2002 г

	КазНЕФТЕТРАНССТРОЙ ТОО
	1 212,70
	0,98
	KZT
	ноябрь 2002 г

	Водоканал
	903,10
	0,73
	KZT
	декабрь 2002 г

	АПК ГЭРС РЭС 1
	182,50
	0,15
	KZT
	октябрь 2002 г

	SWEETEX
	281,10
	0,23
	KZT
	октябрь 2002 г

	Алматытелеком
	679,50
	0,55
	KZT
	октябрь 2002 г

	ЖОЛДОСТАР ТОО
	193,30
	0,16
	KZT
	октябрь 2002 г

	Процетны к оплате
	24 157,90
	19,54
	KZT
	октябрь 2002 г

	Прочая кредиторская задолж.
	13 655,70
	11,04
	KZT
	октябрь 2002 г

	Итого:
	123 657,00
	100,00
	
	


Описание дебетовых и кредитовых оборотов:

Дебетовые и кредитовые обороты за последние три года по статье «расчеты по полученным авансам» и счету «прочей кредиторской задолженности»:

тыс. тенге

	год
	Сальдо
	Дебет
	Кредит
	Сальдо

	1999 год
	12 095,8
	438 039,3   
	467 140,7   
	41 197,2   

	2000 год
	     41 197,2   
	869 819,7   
	862 009,8
	33 387,3   

	2001 год
	33 387,3   
	  2 935 296,8   
	 2 944 126,2
	42 216,7   

	За 9 мес.

6 раздел.

Прочие (8 раздел)


	42216,7

42200,8

15,9


	1139287,2

1139287,2


	1188805,6

1188805,6


	91735,1

91719,2

15,9


Общий свод кредиторской задолженности:

тыс. тенге

	Год
	Сальдо
	Дебет
	Кредит
	Сальдо

	1999 год
	12 095,8
	595 526,7
	1 151 786,8
	568 355,9

	2000 год
	558 355,9
	1 442 181,2
	1 396 786,1
	522 960,8

	2001 год
	522 960,8
	4 019 171,4
	4 495 018,9
	998 808,3

	За 9 мес. 2002г.
	998 808,3
	1 733 754,4
	1 717 254,8
	982 308,7


Относительно соответствующего периода 2001 года произошли следующие изменения: собственный капитал Эмитента вырос на 47,6 млн. тенге результате увеличения дополнительно неоплаченного капитала на 83,7 млн. тенге при уменьшении итоговой суммы нераспределенного дохода на 36,1 млн., активы уменьшились на 49,1 млн. тенге, что обусловлено снижением суммы дебиторской задолженности на 240,9 млн. и остаточной стоимости основных средств – на 24,0 млн. при увеличении товарно-материальных запасов – на 105,4 млн., долгосрочных инвестиций – на 82,7 млн. и прочих активов – на 27,7 млн; обязательства сократились на 96,7 млн. тенге в связи с уменьшением объема привлеченных кредитов на 124,7 млн. при увеличении обязательств по облигациям на 25,2 млн. и других обязательств на 2,9 млн.; объем продаж увеличился на 55,8 млн. тенге, себестоимость продаж возросла на 29,1 млн. тенге, расходы периода увеличились на 38,9 млн. тенге в связи с увеличением расходов по реализации. По результатам деятельности за 9 месяцев 2002 года Эмитентом понесен убыток в сумме 17,5 млн. тенге против 38,8 млн. тенге чистого дохода, полученного за 9 месяцев 2001 года.

Финансовые результаты

Нижеприведенные показатели финансового состояния Эмитента основаны на заключениях аудитора и финансовой отчетности (баланс, отчет о результатах финансово-хозяйственной деятельности, отчет о движении денежных средств за последние три года и третий квартал 2002 года). Аудиторские заключения были составлены на предмет подтверждения результатов финансово-хозяйственной деятельности Эмитента  за 2000, 2001 и 3-й квартал 2002 года. Аудиторы высказали мнение, что «финансовая отчетность Эмитента представляет объективную картину по всем существенным аспектам о финансовом положении».

Основные финансово-экономические показатели.









     тыс. тенге

	Показатель
	01.01.00
	01.01.01
	01.01.02
	01.10.02

	Уставный капитал (оплаченный)
	640,0
	705 000,0
	705 000,0
	705 000,0

	Собственный капитал
	2 068,4
	727 042,3
	804 772,7
	851 100,2

	Балансовая стоимость активов
	570 424,3
	1 250 000,1
	1 803 581,0
	1 833 408,9

	Чистый оборотный капитал
	-296 276,8
	654 816,8
	809 796,4
	717 766,5

	Объем реализованной продукции и оказанных услуг
	69 691,0
	485 616,0
	843 442,9
	665 869,0

	Себестоимость реализованной продукции 
	46 099,6
	350 034,7
	621 163,7
	487 740,4

	Дебиторская задолженность
	75 574,7
	585 637,5
	538 335,0
	439 374,5

	Кредиторская задолженность 
	405 970,9
	122 503,3
	82 540,5
	123 657,0

	Долгосрочные кредиты
	162 685,0
	173 400,0
	720 960
	695 475,0

	Краткосрочные кредиты
	130 552,5
	81 502,4
	-
	-

	Долгосрочные инвестиции
	-
	-
	450 840,7
	520 175,5

	Краткосрочные инвестиции
	-
	-
	-
	1372,8

	Чистая прибыль 
	2 562,3
	20 613,9
	26 987,3
	-17 528,5

	Расходы периода
	16 557,8
	129 923,0
	184 119,6
	171 729,8

	Обязательства
	568 355,9
	522 957,8
	998 808,3
	982 308,6


Объемы реализованной продукции Эмитента за последние три года

	Наименование
	1999
	2000
	2001
	2002

	Да-Да:
	44 185 282,64
	423 529 116,79
	629 628 681,00
	710 335 000

	Нектар
	0,00
	0,00
	151 047 480,84
	140 137 400

	Денди 
	23 517 707,83
	35 278 473,01
	58 302 709,96
	60 000 000

	Итого по сокам:
	67 702 990,47
	458 807 589,80
	838 978 871,81
	910 472 400

	Прочая реализация
	1 988 009,53
	26 808 410,2
	4 464 028,19
	6 000 000

	Весь объем реализованной продукции
	69 691 000
	485 616 000
	843 442 900
	916 472 400


Структура доходов и расходов Эмитента за последние три года

тыс. тенге

	
	Наименование
	1999
	2000
	2001
	2002

	Доходы:
	 Доход от реализации продукции
	69 691,0
	485 616,0
	843 442,9
	916 472,40

	
	Доход от неосновной деятельности
	-4 471,3
	15 704,6
	-11 172,3
	-17 858 500

	Расходы:
	Себестоимость реализованной продукции
	46 099,6
	350 034,7
	621 163,7
	679 476 600

	
	Общие и административные расходы
	14 142,9
	51 012,7
	40 894,6
	47 839 600

	
	Расходы по реализации
	91,2
	31 397,4
	21 888,2
	61 998 800

	
	Расходы по процентам
	2 323,7
	47 512,9
	121 336,8
	105 374 700

	
	Расходы по подоходному налогу
	0,0
	749,0
	0,0
	0

	Результат:
	Итого:
	2 562,3
	20 613,9
	26 987,3
	


Основные финансовые коэффициенты

	Наименование
	01.01.00
	01.01.01
	01.01.02
	01.07.02

	Коэффициенты ликвидности

	Коэффициент текущей ликвидности 
	0,27
	6,35
	10,81
	6,80

	Коэффициент срочной ликвидности 
	0,19
	4,84
	6,55
	3,57

	Коэффициент абсолютной ликвидности 
	0,00
	0,06
	0,02
	0,02

	Коэффициенты эффективности использования активов

	Коэффициент оборачиваемости активов 
	0,24
	0,53
	0,55
	0,37

	Коэффициент оборачиваемости средств на счете дебиторов 
	1,79
	1,47
	1,50
	1,36

	Средний период погашения ДЗ 
	203,99
	248,49
	243,20
	200,98

	Коэффициент оборачиваемости запасов 
	2,13
	3,21
	2,32
	1,30

	Средний возраст запасов 
	171,41
	113,69
	157,48
	211,02

	Коэффициент оборачиваемости основных средств 
	0,31
	1,08
	1,88
	1,49

	Коэффициенты платежеспособности

	Коэффициент задолженности 
	1,00
	0,60
	0,50
	0,54

	Коэффициент соотношения собственного и заемного капитала
	0,00
	1,39
	0,81
	0,87

	Коэффициент финансового левереджа 
	275,78
	1,72
	2,24
	2,15

	Коэффициенты рентабельности

	Коэффициент рентабельности 
	0,06
	0,06
	0,04
	-0,04

	Коэффициент валового дохода 
	0,34
	0,28
	0,26
	0,27

	ROS
	0,04
	0,04
	0,03
	-0,03

	ROА
	0,00
	0,02
	0,01
	-0,01

	ROЕ
	1,24
	0,03
	0,03
	-0,02

	Коэффициенты финансовой устойчивости

	Коэффициент концентрации собственного капитала 
	0,00
	0,58
	0,45
	0,46

	Коэффициент концентрации заемного капитала 
	1,00
	0,42
	0,55
	0,54

	Коэффициент финансовой зависимости 
	1,00
	0,42
	0,55
	0,54

	Коэффициент маневренности собственного капитала 
	-221,75
	0,35
	-0,13
	-0,17


V. ИСПОЛЬЗОВАНИЕ ВЫРУЧКИ

· Общая сумма затрат на выпуск облигаций

Расходы ОАО «RG Brands» по размещению облигаций на внутреннем рынке ценных бумаг будут состоять из: листингового сбора за включение облигаций в официальный список ЗАО «Казахстанская фондовая биржа»; оплаты услуг финансового консультанта (зависит от фактически размещенного объема); оплаты прочих профессиональных услуг; а также оплаты накладных расходов. Согласно предварительным расчетам ОАО «RG Brands» стоимость затрат по данному выпуску примерно составит 17 141 280 тенге. 

	Наименование затрат
	Сумма, тенге

	Вознаграждение андеррайтера
	16 450 000

	Размещение рекламы
	608 980

	внесения платы за выдачу предварительного заключения в размере ста месячных расчетных показателей 
	82 300

	Итого
	17 141 280



· Использование средств от размещения облигаций

Средства, полученные от выпуска облигаций, будут использованы Эмитентом на расширение основной деятельности по выпуску натуральных соков и освоение технологий по розливу газированных напитков

Направление и порядок использования облигационного займа

	Наименование затрат
	Сумма,  тенге

	Замена и модернизация оборудования по разливу газированных напитков компании «KRONES” (Германия) 
	1 000 000 000

	Приобретение дополнительного оборудования по производству упаковочной продукции и технологической линии по разливу напитков фирмы «Tetra Pak» (Швеция)
	1 000 000 000

	Пополнение оборотных средств
	350 000 000

	ИТОГО:
	2 350 000 000


· Производство натуральных соков

Маркетинговой службой Эмитента проведены исследования, которые подтверждают возможности рынка по освоению больших объемов потребления натуральных соков отечественных производителей. В этой связи Эмитентом было принято решение о расширении производственных мощностей по разливу натуральных напитков путем закупки дополнительного оборудования

Краткая характеристика технологической линии по разливу напитков фирмы «Tetra Pak» (Швеция)

	№
	Наименование оборудования
	Технические данные
	Кол-во

	1.
	Танк хранения сахарного сиропа
	Объем 3000л.,

Диаметр 1400 мм
	1

	2.
	Шнек для подачи сахара
	KR-150, 4000 куб. м/ч
	1

	3.
	Насос закачивания продуктового концентрата
	Ntzch Nemo NM 038

15 куб. см/сек
	1

	4.
	Танк хранения воды
	Объем 15000л.
	2

	5.
	Танк хранения и приготовления продукта
	15000
	2

	6.
	Пастеризатор для высококислотной продукции
	Tetra Therm Asceptic Drink WA 8000 л/ч
	1

	7.
	Асептический танк для хранения продукта
	Tetra Alsafe HA 12000

Объем 12000л.
	1

	8.
	Узел безразборной мойки
	Tetra Alcip 10

Объем 10000 л/ч
	1

	9.
	Воздушный компрессор
	GA 22 Atlas Copco

Производительность-216 куб. м/ч
	1

	10.
	Разливочный автомат
	Tetra Brik Aseptic

TBA/8 100V
	1

	11.
	Автомат приклеивания крышек
	Tetra Cap Applicator

TCA-21 6000-7200
	1

	12.
	Автомат упаковки в картонную тару
	Tetra Cardboard

Packer TCP-70

6000-7200 шт/ч
	1

	13.
	Разливочный автомат
	Tetra Brik Aseptic

Производительность-200S 1200 л/ч
	1

	14.
	Автомат приклеивания трубочек
	Tetra Straw Applicator 

TSA-36

Производительность-6000 шт/ч
	1

	15.
	Термоусадочный автомат для упаковки в пленку
	Tetra Schrink TMS-63

Производительность-6000 шт/ч
	1

	16.
	Автомат упаковки в картонную тару
	Tetra Cardboard Packer
	1


· Производство газированных напитков

Эмитент принял решение об освоении нового рынка – рынка безалкогольных газированных напитков под торговой маркой «Pepsi». Производство безалкогольных напитков - газированных и без СО2  –  с разливом в РЕТ-бутылки объёмом: 0,5 литра, 1,0 литра, 2,0 литра.

	№
	Наименование оборудования
	Производитель
	Кол-во

	3.
	Разливная машина
	Производитель - KRONES

1. Миксер  MSF  539  12/2

2. Ополаскиватель 562  1440-036-126-099

3. Разливная карусель K-122-634 VKS-PET  45/9  SV  126

4. Укупорщик (машина для закручивания пробок) 

5. Инспектор – проверка уровня наполнения бутылки и контроль за герметичностью)
	1

	4.
	Этикетировочная машина 745 – 842

600 – 15 – 1 / 420
	Производитель «KRONES»


	1

	5.
	Конвейер для бутылок K –995 – 101
	Производитель «KRONES»
	1

	
	Конвейер для пустых бутылок 

K – 970 –036


	Производитель «KRONES»
	2

	
	Конвейер для кейсов K – 465 – A 69
	Производитель «KRONES»
	1

	
	Опаласкиватель K – 563 – 038

1440 – 036 – 126
	Производитель «KRONES»
	1


Расширение производства натуральных соков за счет закупки дополнительного оборудования позволит с точки зрения менеджмента Эмитента в случае успешного осуществления займа расширить долю рынка. Кроме того, Эмитент начал осваивать новый сегмент рынка – рынок газированных напитков – производство напитков под торговой маркой «Pepsi». Все это позволит Эмитенту улучшить финансово-экономические показатели, что в свою очередь дает возможность успешно обслуживать процентные платежи облигационного займа и погасить основную сумму долга.

Генеральный директор





Жаналинов А.С.

Главный бухгалтер






Литвинова Е.П.

Председатель 

ревизионной комиссии





Угай Ж.Б.

М.П.
Совет директоров





Финансовый менеджер, Халяпин Андрей Васильевич, 18.06.1978





Ревизионная комиссия





Общее собрание акционеров











� EMBED Excel.Sheet.8  ���





� EMBED Excel.Sheet.8  ���





� EMBED Excel.Sheet.8  ���





� EMBED Excel.Sheet.8 \s ���








� EMBED Excel.Sheet.8 \s ���





� EMBED Excel.Sheet.8 \s ���





� EMBED Excel.Sheet.8 \s ���





Менеджер по контролю качества, Суранчиева Гульнара Керимбаевна 10.08.1963








Менеджер по логистике и закупкам Мухин Константин Сергеевич, 20.07.1976








Менеджер по производству, Наиманкулова Олжан Сейтжановна, 26.04.1957











Генеральный директор





Управляющий директор, Киямбеков Максат Егенбердыевич, 06.02.1974
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		АМ01

		AS01

		DJ02

		AM02

		AS02

		АМ01

		AS01

		DJ02

		AM02

		AS02

		АМ01

		AS01

		DJ02

		AM02

		AS02

				RGB

		АМ01		577

		AS01		544

		DJ02		610

		AM02		623

		AS02		663

				AS01		DJ02		AM02		AS02

		RGB		16.2		17.5		16.3		15.4

		RB		45.8		42.7		43.3		44.8

		FM		11.2		13.1		15.4		11.7

		OTHERS		26.8		26.7		25		28.1

				на 01.02.01		на 01.01.02		на 01.10.01		на 01.10.02

		Алматы		20		18		23		25

		Центр. Казахстан		38		38		36		38

		Запад. Казахстан		23		27		25		22

		Юго Восток Казахстан		18		18		17		15
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		0

		0

		0

		0



Доля на рынка натуральных соков RG Brands
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		0

		0

		0



Доля на рынке натуральных соков Raimbek Bottlers
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		0

		0

		0



Доля на рынке натуральных соков Food Master



		0		0

		0		0

		0		0

		0		0

		0		0



Весь рынок

RGB

Показатели развития рынка натуральных соков



		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0



RGB

RB

FM

OTHERS

Сравнительные показатели доли
рынка отдельных компаний (в %)



		



Алматы

Центр. Казахстан

Запад. Казахстан

Юго Восток Казахстан

Доля RGB в регионах (в %)
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Диаграмма1
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		октябрь

		ноябрь
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литров

Динамика реализации соков в 2002г.

635026

1099847

1127941

907549

1111827

703811

388646

705890

847210

790597

689174

1336531
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		январь		69609506.9		0		69609506.9

		февраль		93629864.41		4,453,847.79		89176016.62

		март		96566629.91		2,526,728.28		94039901.63

		апрель		89339590.94		5371754.48		83967836.46

		май		99219184.73		4,475,720.34		94743464.39

		июнь		68905976.3		3394649.35		65511326.95

		июль		39839212.87		2180081.62		37659131.25

		август		61416941.11		2641081.06		58775860.05

		сентябрь		75795738.73		3409772.01		72385966.72

		октябрь		72690466.63		3135314.52		69555152.11

		ноябрь		57837489.58		1456808.29		56380681.29

		декабрь		128555416.33		3887875.92		124667540.41

		январь		635026

		февраль		1099847

		март		1127941

		апрель		907549

		май		1111827

		июнь		703811

		июль		388646

		август		705890

		сентябрь		847210

		октябрь		790597

		ноябрь		689174

		декабрь		1336531
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Объем реализации основной
продукции, тенге

Сезонность в деятельности эмитента в 2002г.



Лист2

		



литров

Динамика реализации соков в 2002г.



Лист3

		

		Поставщик		Страна		Наименование полуфабриката		Сумма поставок		Доля в общем объеме поставок		прогноз на 2003г.

												прирост		Объем поставок

		Gat Food		Израиль		концентраты натуральных соков		13402383.5		1.95		5360953.4		18763336.9

		Gun Shmuel Foods ltd		Израиль		концентраты натуральных соков		47634991.46		6.94		19053996.584		66688988.044

		MarvelJ Joice Co		Узбекистан		концентраты натуральных соков		22000838.72		3.21		8800335.488		30801174.208

		Tetra Pak		Швеция		упаковка		260461436.9		37.94		104184574.76		364646011.66

		Дойлер Фирма		Германия		концентраты натуральных соков		73349124.29		10.69		29339649.716		102688774.006

		Кока-Кола Бишкек Бот АКЗТ		Кыргызстан		диоксид углерода		50811410.57		7.40		20324564.228		71135974.798

		Мерко		Турция		томатная паста		13722558.97		2.00		5489023.588		19211582.558

												0		0

												0		0

		Sweetex		Республика Казахстан, г.Алматы		гофротара		12377376.75		1.80		4950950.7		17328327.45

		СДС Компания		Республика Казахстан, г.Алматы		сахар-песок		34810347		5.07		13924138.8		48734485.8

												0		0

		Всего поставок в 2002г.						686431044.2				274572417.68		961003461.88





		

		Express Co		Кыргызстан		39603591.34		4.31

		Top Trade		Россия		4958279.65		0.54

		Uni Commerce ТОО		Республика Казахстан		874528040.70		95.15

		Итого				919089911.69		100.00
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Диаграмма2

		Здания и сооружения

		Машины и оборудование

		Транспортные средства

		Прочие основные средства

		ОС, не введенные в эксплуатацию



Состав основных средств на 01.10.2002

71250814.92

340152451.02

1330542

4279341.27

22099292.21
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		Наименование		Остаточная стоимость

		Программное обеспечение		28,031,250.00

		ЗАО «KASE»		221,349.00

		Казинвест		201,340.55

		Налог с ценных бумаг		360,000.00

		Прочее		101,541.61
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		0

		0

		0

		0



Состав нематериальных активов на 01.10.2002



Лист2

		Здания и сооружения		71,250,814.92

		Машины и оборудование		340,152,451.02

		Транспортные средства		1,330,542.00

		Прочие основные средства		4,279,341.27

		ОС, не введенные в эксплуатацию		22,099,292.21
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		0

		0

		0

		0

		0



Состав основных средств на 01.10.2002
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Диаграмма3

		Авансы выданные

		Счета к получению

		Расходы будущих периодов

		Прочие



Состав дебиторской задолженности на 01.10.2002

37639.9

384369.8

1879.6

15485.2
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		Наименование		4/1/02

		Авансы выданные		37,639.90

		Счета к получению		384,369.80

		Расходы будущих периодов		1,879.60

		Прочие		15,485.20

		Итого:		439,374.50





Лист1

		0

		0

		0

		0



Состав дебиторской задолженности на 01.10.2002
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Диаграмма1

		1999 г

		2000 г.

		2001г.

		2002г.



литров

Динамика объемов реализации натуральных соков

730608.9

5125596

9897090.45

10344049



свод

		

		Реализация

				1999 г				2000 г.				2001г.				2002г.

		Наименование		литры				литры				литры

		Да-Да:

		1абрикос		0				422635				552847		130.81

		1апельсин		104497				645654		617.87		583402		90.36

		1апельсин абр.		41010				270734		660.17		152690		56.40

		1апельсин манго		47238				266091		563.30		125894		47.31

		1виноград		0				180711				109870		60.80

		1вишня		0				174890				194021		110.94

		1малина		0				0				0

		1манго		0				169884				256729		151.12

		1мультивитамин		0				245503				385859		157.17

		1персик		117120				824948		704.36		686437		83.21

		1томат		60313				375744		622.99		2578054		686.12

		1яблоко		108573				607790		559.80		615228		101.22

		0,2 абрикос		0				67251.5				146271.45		217.50

		0,2 апел.абрик.		3045.5				31748		1042.46		2853.75		8.99

		0,2 апел.манго		2877.75				16183.25		562.36		14229.25		87.93

		0,2 апельсин		6823.25				82470.25		1208.67		160840.3		195.03

		0,2 виноград		0				30872.75				59244.5		191.90

		0,2 вишня		0				30503				31832		104.36

		0,2 манго		0				32699.75				18007		55.07

		0,2 мультивитамин		0				53451.5				7790.75		14.58

		0,2 персик		8038.75				100189.25		1246.33		140657.55		140.39

		0,2 томат		4056				44871.5		1106.30		72167.1		160.83

		0,2 яблоко		7123.25				92329.5		1296.17		138129.5		149.60

		Нектар		0								0

		1 абрикос		0								243429

		1 ананас		0								127500

		1 апельсин		0								160778

		1 виногр.		0								61821

		1 вишня		0								107719

		1 грейпфрукт		0								57244

		1 кулбника		0								86682

		1 лимон		0								71066

		1 малина		0								86105

		1 мультив		0								132853

		1 персик		0								339600

		1 цитрус-микс		0								67750

		1 яблоко		0								217866

		Нектар		0								0

		0,2 абрикос		0								95667.55

		0,2 ап.абрик.		0								0

		0,2 апельсин		0								85393

		0,2 персик		0								98727.95

		0,2 яблоко		0								99908.4

		Денди		0								0

		1абрикос		0				0				0

		1апельсин		51926				56981		109.74		83413		146.39

		1апельсин абр.		13908				56174		403.90		63197		112.50

		1апельсин манго		12840				45698		355.90		47126		103.12

		1виноград		0				0				0

		1вишня		0				0				0

		1малина		0				0				0

		1манго		0				0				0

		1мультивитамин		0				0				0

		1персик		51963				72575		139.67		101103		139.31

		1томат		23399				49020		209.50		332558		678.41

		1яблоко		54809				29700		54.19		77298		260.26

		0,2 виноград		0				0

		0,2 абрикос		0				0

		0,2 апельсин абр.		669.6				0

		0,2 апельсин манго		961.2				16486.25		1715.17

		0,2 манго		0				0

		0,2 вишня		0				0

		0,2 мультивитамин		0				0

		0,2 апельсин		2598				12280.75		472.70

		0,2 персик		2566.6				12299.75		479.22

		0,2 яблоко		2887.8				3949.25		136.76

		0,2 томат		1365.2				3277.75		240.09		19231.4		586.73

		Итого		730608.9				5125596		701.55		9897090.45		193.09		10344049





свод

		



Динамика объемов реализации
натуральных соков, литров



1999 г

		



литров

Динамика объемов реализации натуральных соков



2000г

		

				1999 г.												Итого

				ноябрь						декабрь						1999 г

		Наименование		штуки		литры		сумма		кол-во		литры		сумма		литры		сумма

		Да-Да:

		1абрикос				0						0				0		0

		1апельсин		78865		78865		6736385.42		25632		25632		2129149.37		104497		8865534.79

		1апельсин абр.		25896		25896		2211950		15114		15114		1261796.31		41010		3473746.31

		1апельсин манго		29346		29346		2506637.5		17892		17892		1499083.81		47238		4005721.31

		1виноград				0						0				0		0

		1вишня				0						0				0		0

		1малина				0						0				0		0

		1манго				0						0				0		0

		1мультивитамин				0						0				0		0

		1персик		74988		74988		6405225		42132		42132		3510854.37		117120		9916079.37

		1томат		9025		9025		771227.28		51288		51288		4358276.68		60313		5129503.96

		1яблоко		49974		49974		4268612.5		58599		58599		4949222.4		108573		9217834.9

		0,2 абрикос				0						0				0		0

		0,2 апел.абрик.		7369		1842.25		208788.33		4813		1203.25		132274.68		3045.5		341063.01

		0,2 апел.манго		7083		1770.75		200685		4428		1107		121366.35		2877.75		322051.35

		0,2 апельсин		22496		5624		637386.67		4797		1199.25		123634.05		6823.25		761020.72

		0,2 виноград				0						0				0		0

		0,2 вишня				0						0				0		0

		0,2 манго				0						0				0		0

		0,2 мультивитамин				0						0				0		0

		0,2 персик		18969		4742.25		537455		13186		3296.5		361322.38		8038.75		898777.38

		0,2 томат		2265		566.25		63831.81		13959		3489.75		389979.95		4056		453811.76

		0,2 яблоко		12141		3035.25		343995		16352		4088		456142.78		7123.25		800137.78

		Нектар														0		0

		1 абрикос				0						0				0		0

		1 ананас				0						0				0		0

		1 апельсин				0						0				0		0

		1 виногр.				0						0				0		0

		1 вишня				0						0				0		0

		1 грейпфрукт				0						0				0		0

		1 кулбника				0						0				0		0

		1 лимон				0						0				0		0

		1 малина				0						0				0		0

		1 мультив				0						0				0		0

		1 персик				0						0				0		0

		1 цитрус-микс				0						0				0		0

		1 яблоко				0						0				0		0

		Нектар														0		0

		0,2 абрикос				0						0				0		0

		0,2 ап.абрик.				0						0				0		0

		0,2 апельсин				0						0				0		0

		0,2 персик				0						0				0		0

		0,2 яблоко				0						0				0		0

		Денди														0		0

		1абрикос				0						0				0		0

		1апельсин				0				51926		51926		5365252.34		51926		5365252.34

		1апельсин абр.				0				13908		13908		1436649.24		13908		1436649.24

		1апельсин манго				0				12840		12840		1325844.24		12840		1325844.24

		1виноград				0						0				0		0

		1вишня				0						0				0		0

		1малина				0						0				0		0

		1манго				0						0				0		0

		1мультивитамин				0						0				0		0

		1персик				0				51963		51963		5349251.09		51963		5349251.09

		1томат				0				23399		23399		2418708.79		23399		2418708.79

		1яблоко				0				54809		54809		5654265.79		54809		5654265.79

		0,2 виноград				0						0				0		0

		0,2 абрикос				0						0				0		0

		0,2 апельсин абр.				0				3348		669.6		117690.75		669.6		117690.75

		0,2 апельсин манго				0				4806		961.2		169571.25		961.2		169571.25

		0,2 манго				0						0				0		0

		0,2 вишня				0						0				0		0

		0,2 мультивитамин				0						0				0		0

		0,2 апельсин				0				12990		2598		475802.02		2598		475802.02

		0,2 персик				0				12833		2566.6		453179.52		2566.6		453179.52

		0,2 яблоко				0				14439		2887.8		510903.25		2887.8		510903.25

		0,2 томат				0				6826		1365.2		240589.55		1365.2		240589.55

		Итого		338417		285674.75		24892179.51		532279		444934.15		42810810.96		730608.9		67702990.47





2001г

		

		реализация 2000 г

		Наименование		штуки		сумма				литры		сумма

		Да-Да:

		1абрикос		422635		37991374.59		8.0715531592		422635		37032898.5092362

		1апельсин		645654		56381089.46		11.9785863413		645654		54958663.2846375

		1апельсин абр.		270734		23302360.81		4.9507617464		270734		22714470.6453837

		1апельсин манго		266091		23055029.23		4.8982142927		266091		22473378.9397238

		1виноград		180711		16137022.08		3.4284316626		180711		15729904.6791332

		1вишня		174890		15386918.34		3.2690664836		174890		14998725.1423409

		1малина						0		0		0

		1манго		169884		15265830.83		3.2433405317		169884		14880692.5226487

		1мультивитамин		245503		21851483.76		4.6425120091		245503		21300197.4551693

		1персик		824948		71984636.34		15.2936771869		824948		70168551.6929198

		1томат		375744		32571768.68		6.9201171378		375744		31750022.6514641

		1яблоко		607790		53656465.7		11.3997195392		607790		52302778.4615995

		0,2 абрикос		269006		7766393.33		1.6500286524		67251.5		7570456.69119862

		0,2 апел.абрик.		126992		3664536.83		0.7785584003		31748		3572085.03175531

		0,2 апел.манго		64733		1902152.66		0.4041266334		16183.25		1854163.66654433

		0,2 апельсин		329881		9411310.25		1.9995036189		82470.25		9173874.36196959

		0,2 виноград		123491		3595593.12		0.7639107908		30872.75		3504880.68753681

		0,2 вишня		122012		3692171		0.7844294875		30503		3599022.02532401

		0,2 манго		130799		3762525		0.7993767237		32699.75		3667601.07964453

		0,2 мультивитамин		213806		6215092.34		1.3204430941		53451.5		6058293.13460361

		0,2 персик		400757		11333811.81		2.4079535291		100189.25		11047873.5505662

		0,2 томат		179486		5089557.88		1.081314836		44871.5		4961154.53733898

		0,2 яблоко		369318		10473665.86		2.2252090553		92329.5		10209428.0346236

		Нектар						0				0

		1 абрикос						0				0

		1 ананас						0				0

		1 апельсин						0				0

		1 виногр.						0				0

		1 вишня						0				0

		1 грейпфрукт						0				0

		1 кулбника						0				0

		1 лимон						0				0

		1 малина						0				0

		1 мультив						0				0

		1 персик						0				0

		1 цитрус-микс						0				0

		1 яблоко						0				0

		Нектар						0				0

		0,2 абрикос						0				0

		0,2 ап.абрик.						0				0

		0,2 апельсин						0				0

		0,2 персик						0				0

		0,2 яблоко						0				0

		Денди						0				0

		1абрикос						0		0		0

		1апельсин		56981		5490071.28		1.166406919		56981		5351563.47236322

		1апельсин абр.		56174		3742321.14		0.7950842618		56174		3647906.93840986

		1апельсин манго		45698		4732515.9		1.0054585831		45698		4613120.29136681

		1виноград						0		0		0

		1вишня						0		0		0

		1малина						0		0		0

		1манго						0		0		0

		1мультивитамин						0		0		0

		1персик		72575		7539056.25		1.6017291806		72575		7348855.048671

		1томат		49020		5040179.62		1.0708240535		49020		4913022.03066142

		1яблоко		29700		3115203.83		0.6618484745		29700		3036611.03387241

		0,2 виноград						0		0		0

		0,2 абрикос						0		0		0

		0,2 апельсин абр.						0		0		0

		0,2 апельсин манго		65945		2110856.42		0.4484673163		16486.25		2057602.0850271

		0,2 манго						0		0		0

		0,2 вишня						0		0		0

		0,2 мультивитамин						0		0		0

		0,2 апельсин		49123		1599456.69		0.3398165989		12280.75		1559104.34697143

		0,2 персик		49199		1751020.25		0.3720174167		12299.75		1706844.14306335

		0,2 яблоко		15797		562302.06		0.1194653002		3949.25		548115.864304515

		0,2 томат		13111		508558.06		0.1080469833		3277.75		495727.759926626

		Итого		7018188		470682331.4		100		5125596		458807589.8

						458807589.84

						11874741.56





		2001 год

		Наименование		литры		сумма				сумма

		Да-Да:

		1абрикос		552847		46681283.6074713		5.5627475973		46670277.0326949

		1апельсин		583402		49748307.6821839		5.9282277102		49736577.9604156

		1апельсин абр.		152690		13284745.9545977		1.5830689075		13281613.6596299

		1апельсин манго		125894		10609063.7488506		1.2642228173		10606562.3297713

		1виноград		109870		9331255.45143678		1.1119535461		9329055.31568757

		1вишня		194021		16583026.9281609		1.9761066121		16579116.9601438

		1малина		0		0		0		0

		1манго		256729		21947978.7333333		2.6154179262		21942803.8098854

		1мультивитамин		385859		32808919.1635058		3.9096554795		32801183.4331616

		1персик		686437		58377728.8106322		6.9565475835		58363964.4325394

		1томат		2578054		221564128.348276		26.4025585281		221511887.665116

		1яблоко		615228		52647819.6451149		6.2737463412		52635406.2725819

		0,25 абрикос		146271.45		18875089.4827586		2.2492388931		18870639.0892015

		0,2 апел.абрик.		2853.75		312484.583333333		0.0372370409		312410.905305071

		0,2 апел.манго		14229.25		1565148.95833333		0.1865100514		1564779.92544231

		0,25 апельсин		160840.3		18820201.9612069		2.242698254		18815764.5091022

		0,25 виноград		59244.5		6244431.45833333		0.7441139876		6242959.13802697

		0,25 вишня		31832		3335511.875		0.3974743031		3334725.42359951

		0,2 манго		18007		1992849.375		0.2374767191		1992379.49833918

		0,2 мультивитамин		7790.75		869705.833333333		0.1036379821		869500.772941923

		0,2 персик		140657.55		18350063.3189655		2.1866744603		18345736.7167716

		0,25 томат		72167.1		8218061.51515151		0.9793004479		8216123.84974059

		0,2 яблоко		138129.5		17609364.2600575		2.0984094943		17605212.3008671

		Нектар		0		0		0		0

		1 абрикос		243429		15711127.616092		1.8722072455		15707423.2256475

		1 ананас		127500		8239113.28591954		0.9818090698		8237170.65689427

		1 апельсин		160778		10321111.4511494		1.2299091518		10318677.9258437

		1 виногр.		61821		3863812.5		0.4604289351		3862901.48517957

		1 вишня		107719		6982390.88132184		0.8320524865		6980744.56396691

		1 грейпфрукт		57244		3682286.97614943		0.4387975532		3681418.76165704

		1 кулбника		86682		5628076.59971264		0.6706664248		5626749.60436986

		1 лимон		71066		4583073.68017241		0.5461392689		4581993.07699983

		1 малина		86105		5567429.21781609		0.6634394154		5566116.52199321

		1 мультив		132853		8490173.36178161		1.0117264955		8488171.53747967

		1 персик		339600		21893981.6977011		2.6089834013		21888819.5057457

		1 цитрус-микс		67750		4354851.01609195		0.5189432499		4353824.22356089

		1 яблоко		217866		14006387.0600575		1.6690628437		14003084.6155956

		Нектар		0		0		0		0

		0,25 абрикос		95667.55		9625108.51350575		1.1469703727		9622839.09269299

		0,2 ап.абрик.		0		0		0		0

		0,25 апельсин		85393		8609291.10373563		1.0259210909		8607261.19369498

		0,25 персик		98727.95		9688585.93706897		1.1545346224		9686301.54946534

		0,25 яблоко		99908.4		9836302.51867816		1.1721371816		9833983.3022636

		Денди		0		0		0		0

		1абрикос		0		0		0		0

		1апельсин		83413		5626521.17241379		0.6704810732		5625194.54381172

		1апельсин абр.		63197		3785282.37931035		0.4510709396		3784389.88042561

		1апельсин манго		47126		3759443.6637931		0.4479918844		3758557.25719488

		1виноград		0		0		0		0

		1вишня		0		0		0		0

		1малина		0		0		0		0

		1манго		0		0		0		0

		1мультивитамин		0		0		0		0

		1персик		101103		6995325.72413793		0.8335938594		6993676.35698866

		1томат		332558		28809267.7014107		3.4330393747		28802475.014177

		1яблоко		77298		7153479.45344828		0.8524401552		7151792.79660358

		томат 0,25 л		19231.4		2187139.8		0.2606292228		2186624.11328586

		Итого		9897090.45		839176734.006505		100.0000000008		838978871.806503

						838978871.7

						197862.306504846
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Текущие обязательства

Расчеты по налогам

Расчеты по полученным авансам

Прочее

Динамика кредиторской задолженности
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0

148.8

42200.8

40190.9

0

984.6

91719.2

30953.2



Лист1

		Наименование		4/1/02

		Авансы выданные		37,639.90

		Счета к получению		384,369.80

		Расходы будущих периодов		1,879.60

		Прочие		15,485.20

		Итого:		439,374.50





Лист1

		0

		0

		0

		0



Состав дебиторской задолженности на 01.10.2002



Лист2

		Наименование		1999		2000		2001		3 квартала 2002

		Текущие обязательства		130,552.50		81,502.40		0		0

		Расчеты по налогам		1,107.50		1,791.80		148.8		984.6

		Расчеты по полученным авансам		41,197.20		33,249.00		42,200.80		91,719.20

		Прочее		233,113.70		5,960.10		40,190.90		30,953.20





Лист2

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0

		0		0		0		0



Текущие обязательства

Расчеты по налогам

Расчеты по полученным авансам

Прочее

Динамика кредиторской задолженности



Лист3
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Диаграмма1

		Программное обеспечение

		ЗАО «KASE»

		Казинвест

		Налог с ценных бумаг

		Прочее



Состав нематериальных активов на 01.10.2002

Сбор за гс. регистрацию эмиссии ц/б
1%

Затраты по заключению контракта с Казинвест
1%

Листинговый сбор ЗАО «KASE»
1%

28031250

221349

201340.55

360000

101541.61



Лист1

		Наименование		Остаточная стоимость

		Программное обеспечение		28,031,250.00

		ЗАО «KASE»		221,349.00

		Казинвест		201,340.55

		Налог с ценных бумаг		360,000.00

		Прочее		101,541.61





Лист1

		0

		0

		0

		0

		0



Состав нематериальных активов на 01.10.2002



Лист2
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